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Wstep L

Ptathe webinary, lead generation, ptatne webinary, lead generation, ptatne
webinary, lead generation... Jesli pytasz, do czego w 2025 roku organizatorzy

wykorzystywaliwydarzenia online, to wtasnie tak brzmi odpowiedz. WOW!

Jeszcze nigdy nie obserwowalismy tak dynamicznego wzrostu zarowno liczby ptatnych
wydarzen, jakiprzychodow generowanych przezich organizatorow. W ciggu zaledwie
dwunastu miesiecy liczba sprzedanych biletow wzrosta o 24%, a przychody

organizatoréw oimponujgce 40%.

Te liczby odzwierciedlajg fundamentalng zmiane w sposobie, w jaki eksperci
podchodzg do dzielenia sie wiedza. Webinary staty sie pethoprawnym modelem
biznesowym, ktory pozwala zarabia¢ setki tysiecy ztotych rocznie i/albo przyciggac
dziesigtki tysiecy wartosciowych leadow. A webinar marketing jest naprawde
BARDZO skuteczny. Dosc wspomniec, ze jeden z klientow ClickMeeting tylko na
przestrzeni 2025 roku zdobyt dzieki swoim wydarzeniom ponad 81 tysiecy leadow.
Mniej wiecej tylu widzow udato sie zgromadzi¢ Dawidowi Podsiadle na Stadionie

Narodowym.

Nie mdwimy tu o influencerach z milionami obserwujgcych. Mowimy o ekspertach
wswoichdziedzinach: lekarzach specjalistach prowadzacych szkolenia dlakolegéw po

fachu, doradcach podatkowych ttumaczacych  zawitosci  przepisow,



psychoterapeutach dzielagcych sie technikami pracy z pacjentami. To oni buduja
spotecznosci zaangazowanych uczestnikow, ktorzy chetnie ptacag za dostep do

sprawdzonej, praktycznejwiedzy.

W tym raporcie analizujemy dane z tysiecy ptatnych webinardéw zorganizowanych na
ClickMeeting w 2025 roku. Dzielimy sie konkretnymi liczbami, pokazujemy, co dziata,

aconie,iwyjasniamy, jak dotaczy¢ do tego wyscigu.

Poznajmy najwazniejsze
] liczby 2025 roku!



Najwazniejsze wnioski

Srednio organizator zgromadzit 75 uczestnikéw. W statystycznym ptatnym

webinarze wzieto udziat 41 0séb.

Najlepsza pora na wydarzenie online? W 2025 roku najwieksza popularnoscia
cieszyto sie popotudnie i wieczor. Najwiecej wydarzen utworzono o 17:00, drugie
miejsce zajmuje 16:00, atrzecie 18:00.

Przecietne wydarzenie na ClickMeetingw 2025 roku trwato 102 minuty.

Natomiast ptatne wydarzenie byto dtuzsze: trwato przez 131 minut.

Rekordowy ptatny webinar pozwolit nawypracowanie 155 tys. zt przychodu.

Jedenzorganizatorow ptatnych wydarzen zarobit na nich w ciagu roku blisko 1.5 min zt.

Ubiegtoroczny rekord zostat daleko wtyle!
Lider sprzedat1275 biletéw najedno ptatne wydarzenie.
Srednia cena biletu wyniosta 99 zt. \/ skalirokuwzrosta 0 12.5%.

Sredni przychdd z ptatnego wydarzenia wynidst 4405 zt. To 0 34% wiecej niz przed

rokiem!



W 2025 roku sprzedano o 24% wiecej biletdow na ptatne wydarzenia.

lch organizatorzy zarobiliaz 0 40 % wigcej niz przed rokiem!

Rekordzista w ciggu roku pozyskat 81 018 leadow, a na rekordowe wydarzenie

zarejestrowato sie 22 880 leadow (unikalnych uzytkownikow).



Kompendium wiedzy
o ptatnych wydarzeniach

Ptatne webinary to juz standard na rynku edukaciji i szkolen. 2025 rok bez watpienia

nalezatdonich.

Dane sa jednoznaczne: uczestnicy ptacg wiecej (Srednia cena biletu wzrosta
012.5%), kupuja wiecej biletow (wzrost o 24%) i generujg wyzsze przychody dla
organizatorow (wzrost o 40%). To pokazuje, ze rynek jest gtodny wartosciowe;

wiedzy dostarczanejw wygodnej, zdalnejformule.

Cosprawia,ze model ptatnychwebinarow sprawdza sie lepigjniztradycyjne szkolenia
stacjonarne? Kilka rzeczy. Po pierwsze - skalowalnos¢. Prowadzac szkolenie
w standardowej sali, musisz ograniczyC liczbe uczestnikdw do jej pojemnosci.

Webinar? Mozeszmie¢ 50,500 czy 1000 uczestnikow.

Po drugie - wygoda. Twoi uczestnicy nie muszag rezerwowac hotelu, brac urlopu czy
jezdzi¢ przez pot kraju. Moga dotaczy¢ z domu, biura czy dowolnego miejsca
z dostepem do internetu. To szczegdlnie istotne dla specjalistow, ktorzy cenig sobie

kazda zaoszczedzong godzine.

Po trzecie - automatyzacja. Raz nagrany webinar moze pracowac dla Ciebie
miesigcami czy latami. Mozesz sprzedawac dostep do nagrania w formule "na

zadanie", generujac przychod nawet wtedy, gdy spisz.
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Ale uwaga: uczestnicy sa wymagajacy. Jesli zaptacg 100-200 ztotych za dostep,
oczekujg profesjonalizmu, wartosciowej tresci i mozliwosci zadawania pytan.
Organizatorzy, ktorzy traktujg webinary po macoszemu - z kiepskim dzwigkiem,

chaotycznag prezentacjaibrakieminterakcji - szybko tracg reputacje.
Dlatego w kolejnych sekcjach pokazujemy, jak robig to najlepsi. Jakie tematy

wybierajg? Kiedy organizujg wydarzenia? lle trwajg ich webinary? | przede wszystkim -

le natymzarabiaja.

N STATE OF ONLINE EVENTS 08



Wiecej wydarzen,
uczestnikow i zyskow w 2025!

Liczby mdwig same za siebie, ale warto sie im blizej przyjrze¢. W 2025 roku sprzedano
0 24% wiecej biletow na ptatne wydarzenia niz rok wczesniej. Organizatorzy zarobili
natomiast 0 40% wiecej. Skad taroznica?

Odpowiedz jest prosta: uczestnicy ptaca wiecej za wartosciowa wiedze. Srednia
cenabiletu wzrostaz 88 zt w 2024 roku do 99 zt w 2025 roku - to skok 012.5%. Ale

to dopiero poczatek. W niektorych niszach, zwtaszcza tych najbardziej

specjalistycznych, ceny biletow regularnie przekraczaja prog tysigca ztotych.

@
I ZIII/o Wiecej biletow
. A~
0 Wyzsze zyski a2
o Wyzsza srednia 52
,dJ /o cenabiletu ©

©
A Wyzszy sredni przychdd ,@z



Drugie zjawisko: profesjonalizacja organizatorow. Liderzy rynku nie organizujg juz
pojedynczych, jednorazowych webinarow. Tworzg serie wydarzen, budujg
spotecznosci statych uczestnikow i oferujg rozne pakiety dostepu. Jeden
z organizatorow w ciggu roku sprzedat ponad 14 tysiecy biletdw na swoje ptatne

webinary.

Trzecitrend: wiecej uczestnikow na wydarzenie. W ptatnym webinarze wzigto udziat
srednio 41 osob - to wzrost z 31 uczestnikow rok wczesniej. Skad ta poprawa?
Organizatorzy lepiej promuja swoje wydarzenia, inwestujg w reklame, budujag listy
mailingowe i wykorzystuja rekomendacje zadowolonych uczestnikow poprzednich

edycji.
Sredni przychdd z ptatnego wydarzenia wynidst 4405 zt - 0 34% wiecej niz przed

rokiem, kiedy byto to 3283 zt. To pokazuje, ze ptatne webinary przestaja byc

ciekawostkai staja sie powaznym zrodtem dochodu dla tysiecy ekspertow.

| 155810¢ | 1469517"

Zarobit rekordowy Zarobkirekordzisty
webinar w2025 roku



QQ ClickMeeting www.clickmeeting.com

Rekord roku? Jeden z organizatoréw zarobit blisko 1.5 miliona ztotych na ptatnych
wydarzeniach. To dwukrotnie wiecej niz ubiegtoroczny lider. Najlepsze ptatne
wydarzenie zarobito natomiast ponad 150 tysiecy ztotych. Swietny wynik jak najedno

popotudnie, prawda?

Kiedy, oczymizaile?

Dobry webinar to nie tylko wartosciowa tresc. To takze odpowiedni termin, dtugosc
wydarzenia i cena biletu dostosowana do mozliwosci grupy docelowej. Oto, co

pokazujgdane.

Kiedy organizowac webinary?

Najwiece] ptatnych webinarow utworzono migdzy 16:00 a 18:00. To zupetnie
logiczne - wigkszos¢ uczestnikdow konczy prace o 16:00-17:00 i moze wygodnie
dotaczy¢ do wydarzenia z domu. Krdlujg przy tym czwartek i sSroda. To dni, kiedy

uczestnicy sa juz zmeczeni tygodniem pracy, ale jednoczesnie maja jeszcze dosc

energiinauczestnictwo w szkoleniu.

13:00

15:00

12:00

11:00

10:00
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Poniedziatek Wtorek Pigtek Sobota Niedziela

Zdecydowanie mniej wydarzen odbywa sie na poczatku tygodnia i w weekendy.
Poniedziatek to dzien "wchodzenia w tydzien" - ludzie majg petne gtowy spraw
zawodowych i nie chca dodatkowo obcigzac sie szkoleniami. Weekendy?
Dla wiekszoscibranz to martwy czas. Ale - i to wazne - sa nisze, ktore dziatajg bardzo
aktywnie rowniez w soboty i niedziele. Przyktad? Webinary dla rodzicow matych
dzieci, treningi sportowe czy kursy fotografii - tam weekendy sg wrecz idealnym

terminem.

Jak dtugo trwa ptatny webinar?

Ptatne wydarzenie trwato sSrednio 131 minut. To 0 28% wiecej od przecietnej dtugosci
trwania wszystkich wydarzen na ClickMeeting (102 minuty). Dlaczego? Uczestnicy,
ktorzy ptaca za dostep, oczekujg wiecej niz podstawowe wprowadzenie do
tematu. Chca dogtebnej analizy, studiow przypadkow, sesji Q&A i mozliwosci

zadawania szczegotowych pytan.

minuty @
Trwato srednio wydarzenie K28

minut
I 1 31 Trwato srednio ptatne wydarzenie

N STATE OF ONLINE EVENTS 12
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Najlepsi organizatorzy dziela swoje webinary na czesci: 60-70 minut merytorycznej
prezentacji, 30-40 minut na pytania i odpowiedz, oraz dodatkowy czas na
networking czy prace w mniejszych grupach. Ta formuta sprawdza sie szczegolnie

dobrze w szkoleniach dla profesjonalistow.

Czego dotyczg ptatne webinary?

Najwiecej ptatnych wydarzen, az 62% wszystkich ptatnych webinarow, dotyczyto
zagadnien medycznych. To niezwykle specyficzna branza. Medycy musza sie stale
doksztatcac i uczy¢ sie nowych procedur. Webinary sa idealng formutag - mozna
uczestniczy¢ w nich w dogodnych terminach, nie trzeba jechac na drugi koniec kraju,

ajakosc¢ merytoryczna czesto przewyzsza tradycyjne konferencje.

Medycyna 62%
Edukacja 16%
Biznesifinanse 10%

Coachingirozwojosobisty 8%

Inne 4%

Drugie miejsce zajmuje edukacja (16%), w tym kursy przygotowujgce do

egzaminow, szkolenia dla nauczycieli i warsztaty metodyczne. Trzecie migjsce to

N STATE OF ONLINE EVENTS 13
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kolejna pojemna kategoria: biznes i finanse (10%). Znajduje sie tu szeroki zakres
tematow - od rozliczen podatkowych i ksiegowosci przez zarzadzanie

projektamipo marketing w social mediach.

Coaching i rozwoj osobisty to 8% rynku. W kategorii "inne" (4%) znalazty sie bardzo
zroznicowane wydarzenia - webinary lifestylowe, dotyczace wychowania dzieci,

rozwijania pasji, treningijogi czy zajecia dla trenerow sportow zespotowych.

lle kosztuje bilet?

Srednia cena biletu to 99 zt. W skali roku wzrosta 0 12.5%, kiedy to wyniosta 88 zt. Ale
srednia to jedno, a rzeczywistosc rynkowa to drugie. Najdrozszy bilet kosztowat
4500 zt. Ofert typu high ticket nie brakuje. Wrecz przeciwnie, zdobywajg coraz

wiekszy udziat w rynku, zwtaszcza w specjalistycznychiniszowych branzach.

ztotych
I 99 Srednia cena biletu

ztotych
I 4500 Maksymalna cena biletu

W wiekszosci branz ceny oscyluja miedzy 80 a 150 ztotych za 1-2 godzinny

webinar. Sg jednak nisze, gdzie uczestnicy bez mrugniecia okiem ptacg 300-500,

N STATE OF ONLINE EVENTS 14
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anawet 1000 zt - przyktad? Zaawansowane kursy USG dla lekarzy, szkoleniaznowych

narzedzitechnicznych czy warsztaty zzakresu prawa podatkowego dla ksiegowych.

Jak ustali¢ ceng? Patrz na konkurencje i asertywnie wyceniaj wtasng wiedze. Jesli
prowadzisz pierwszg edycje webinaru, by¢ moze lepiej zacza¢ od nieco nzszej ceny
i stopniowo jg podnosic, budujgc baze zadowolonych uczestnikow i pozytywnych
opinii. Organizatorzy z ugruntowang pozycja moga Smiato oczekiwaC nawet
kilkakrotnie wyzszych stawek, szczegdlnie jesli oferujg certyfikat, materiaty

dodatkowe idostep do nagrania.

Najbardziej dochodowe webinary

Teraznajciekawsza czesc - konkretne przyktady webinarow, ktore zarobity najwiece.
Te liczby moga Cie zaskoczyc, ale pamietaj: kazdy z tych organizatoréw zaczynat od
zera. Roznica miedzy nimi a tysigcami innych ekspertow? Konsekwencja,

profesjonalizmizrozumienie potrzeb swoich uczestnikow.

Webinar 1275

o0 zmianach podatkowych Uczestnikéw

155810 ° 122
przychodu Srednia cenabiletu
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To byt absolutny hit. Organizator - uznany doradca podatkowy - przeprowadzit
szkolenie poswiecone zmianom w prawie podatkowym. Dlaczego odniosto taki

sukces?

Po pierwsze, timing. Szkolenie dotyczyto zagadnienia naprawde interesujgcego

szerokie grono osob i pozwolito im sie przygotowac na czekajgce ichzmiany.
Po drugie, reputacja organizatora. To nie byt przypadkowy webinar od kogos, kto
przeczytat przepisy tydzien wczesniej. Silna ekspercka marka, napedzana

webinarami, procentuje.

Rezultat? Ponad tysigc dwiescie osdb zaptacito srednio 122 ztotych za dostep.

Konferencja 674

medyczna L
y Uczestnikow

100 187 ° o
przychodu Srednia cenabiletu

Ta catodniowa konferencja adresowana do medykow przyniosta organizatorom

olbrzymie zyski. Czemu zawdziecza sukces? Przede wszystkim bardzo konkretnej

N STATE OF ONLINE EVENTS 16
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| specjalistycznej tematyce oraz renomowanym prelegentom. W ciggu kilku godzin

byliw stanie przekaza¢ ogrom wiedzy realnie ratujacejludzkie zycial!

Webinar dotyczacy 503

ksiegowosci L
€d Uczestnikow

99 453 ° i)
przychodu Srednia cena biletu

Podatnicy nie przepadaja za zmianami podatkowymi. Podobnie jak ksiegowi.
To szkolenie byto kierowane wtasnie do nich. W trakcie dwoch godzin pomogto im

przygotowac sie na nowosci, aorganizatorom przyniosto wysoki dochod!

N STATE OF ONLINE EVENTS 17



Lead generation - webinary jako
magnes na potencjalnych klientow

Ptatne webinary to jedno, ale wielu organizatorow wydarzen na ClickMeeting ma
zupetnie inny cel: pozyskiwanie leaddw. Nie brakuje tez takich, ktorzy tacza oba te
zastosowania. Przez lead rozumiemy unikalnego uzytkownika, ktory zapisat sie na
webinar i zostawit swoje dane kontaktowe. To potencjalny klient, ktory wyrazit

zainteresowanie Twojg ofertg izgodzit sie na dalszg komunikacje.

Dane z2025 roku pokazuja, ze webinary to najpotezniejsze narzedzie lead generation
dostepne dla firm B2B i B2C. Najlepsi organizatorzy pozyskali dziesiatki tysiecy
leadow w ciggu roku - bez ogromnych budzetow reklamowych, bez cold callingu

imailingu, beznachalnej sprzedazy.

Wiecej wydarzen,
uczestnikow i zyskow w 2025!

Ranking najpopularniejszych webinarow w 2025 roku pokazuje, jak réznorodne

branze skutecznie wykorzystujg wydarzenia online do budowania bazkontaktow.

| 22880 = :
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Absolutny lider roku. To byt bezptatny webinar edukacyjny, ktory przyciagnat
ksiegowych, przedsiebiorcow i menedzeréw zainteresowanych zmianami

w przepisach podatkowych. Dlaczego tak wiele osob sie zapisato?

Timing byt idealny - webinar odbyt sie tuz przed terminem sktadania zeznan
podatkowych, kiedy tysigce firm poszukiwato praktycznychwskazowek. Oczywiscie
znow pierwsze skrzypce grata ekspercka marka osobista organizatora. Marka -

dodajmy - ktdrej fundamentem sag webinary. @

leady 9
Webinar marketingowy dla ksiegowych ®

Czy juz mozemy nazwac 2025 rokiem ksiegowosci? Drugie miejsce zajmuje webinar
skierowany do ksiegowych, ktorzy chca rozwijac swoje biura rachunkowe. Temat?
Jak pozyskiwac klientow w erze cyfrowej, jak budowac marke osobistg, jak

wykorzystywac media spotecznosciowe do promocjiustug ksiegowych.
Organizator zastosowat prostg, ale skuteczng strategie: stworzyt “lejek” kilku

bezptatnych webinarow, ktore prowadzity do ptatnego programu mentoringowego.

Pierwsze wydarzenie przyciggneto 14 tysiecy uczestnikow. Wow!

leady o7
Webinar marketingowy dla edukatorow @
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Na trzecim miejscu webinar dla nauczycieli, wyktadowcow i trenerow, ktorzy chca
przeniesC swojg dziatalnos¢ do internetu i po prostu uczy¢ lepiej. Organizator
ttumaczyt, jak tworzy¢ kursy online, jak sprzedawac wiedze przez webinary i jak

budowac spotecznosc wokot swojej marki.

To doskonaty przyktad webinaru, ktory sam w sobie jest lead magnetem dla
kolejnych produktow. Uczestnicy, ktorzy wzieli udziat w bezptatnym wydarzeniu,

pozniej moglikupic ptatne szkolenia, narzedzia i ustugi coachingowe.

Czesc uczestnikow konwertuje juz w trakcie trwania webinaru. Ktos klika na przyktad
przycisk call to action, dajac sygnat, ze nalezy do grona potencjalnych klientow,
w ktérych warto wtozy¢ troche wiecej wysitku. Ale tez i po webinarze
wykorzystujemy tresci poprzez recycling. Dla mnie to jest taka baza, z ktorej

wielokrotnie czerpie. Nie musze tworzyc tresci od nowa, tylko utrzymuje spojnosc.

tukasz Kosuniak

Najlepsi organizatorzy -
rekordziscilead generation

Kiedy spojrzymy na catoroczne wyniki, liczby robig sie jeszcze bardziej imponujace.

Oto trzechliderow, ktorzy pozyskalinajwiecejleadoww 2025 roku.

81018 ==
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Bezapelacyjny zwyciezca to platforma internetowa oferujgca wideokonferencje
i zajecia online z zakresu zdrowia, profilaktyki, dobrego samopoczucia oraz jakosci

zycia. Jejgrupa docelowa? Zaréwno klienciindywidualni, jak i firmy z tego sektora.
Jak udato sie pozyskac ponad 81tysiecy leaddw? Strategia byta wielopoziomowa:

N Regularne webinary edukacyjne natematy zdrowotne
N WspotpracazNGO-sami
N Oferty korporacyjne skierowane do dziatow HR duzych firm

N Programambasadorow

Y%

leadow
szkoleniaz Al 6

Drugie miejsce zajmuje firma specjalizujgca sie w szkoleniach z zakresu sztuczne;
inteligencji, dziatajacazarowno w segmencie B2B, jakiB2C. W 2025 roku temat Al byt
goracy jak nigdy - kazda firma szukata sposobu na wdrozenie sztucznej inteligencjj,

kazdy pracownik chciat nauczyc sie ChatGPT, Midjourney czy innych narzedzi.

Organizator wykorzystat ten trend, oferujgc bezptatne webinary wprowadzajace
do tematyki Al. Typowy webinar miat tytut w stylu: "Jak ChatGPT moze zaoszczedzic
10 godzin tygodniowo w Twojej pracy" czy "Alw marketingu - praktyczny przewodnik

dlamatychfirm"”.
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| 62034 = o

Brazowy medaltrafiado software house'utworzacego oprogramowanie dlaklientow
biznesowych. Ta firma skupita sie gtownie na organizowaniu webinarow
marketingowych - nie sprzedawata bezposrednio na webinarach, ale
wykorzystywata je jako narzedzie do budowania swiadomosci marki

i pozyskiwania kontaktow do zespotu sprzedazy.

Strategia byta prosta: regularne webinary o trendach w technologii, case studies
z realizacji projektow, panele dyskusyjne z ekspertami branzowymi. Uczestnicy
dostawali wartosciowa wiedze i inspiracje, a firma dostawata leady - kontakty do

decydentow w firmach, ktdrzy moga potrzebowac ich ustug.

Cykl sprzedazy w B2B jest dtugi - od pierwszego webinaru do podpisania kontraktu
czesto mija 6-12 miesiecy. Ale gdy kontrakt jest podpisany, jego wartosc to czesto

setkitysiecyztotych.
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Kluczowe wnioski
dla organizatorow

Analizujgc najlepsze praktykiliderow lead generation, widac kilka powtarzajacych sie

WZOrcow:

»  Regularno$¢ ponad wszystko. \Wszyscy trzej rekordzisci nie organizowali
pojedynczych wydarzen, ale prowadzli regularne, cotygodniowe lub
comiesieczne webinary. To buduje rozpoznawalnosc i utatwia pozyskiwanie

uczestnikow.

~  Wartos¢ przed sprzedaza. Najlepsze webinary generujace leady to te, ktore
dostarczajg ogromng wartos¢ za darmo. Uczestnicy czujg, ze dostali cos

cennegoinaturalnie sg bardziej otwarcina dalsza wspotprace.

»  Segment ma znaczenie. \\Vszystkie trzy firmy bardzo precyzyjnie wiedziaty, do
kogo modwig. Nie robiono ogdlnych webinarow "dla wszystkich", ale
skoncentrowano si¢ na konkretnych grupach docelowych z konkretnymi

problemami.

»  Follow-up jest kluczowy. Lead to dopiero poczatek. Magia dzieje sie
w komunikacji po webinarze - emaile follow-up, oferty specjalne, zaproszenia na
kolejne wydarzenia. Najlepsi organizatorzy majga wypracowane lejki

sprzedazowe, ktore prowadza leada przezkolejne etapy sciezkizakupowe).

N STATE OF ONLINE EVENTS 23



QQ ClickMeeting www.clickmeeting.com

Wydarzenia realizowane na ClickMeeting pozwolity nam promowac nasza marke
i popularyzowa¢ ja w gronie 0sOb zainteresowanych  kwestiami
kadrowo-ptacowymi. Tak naprawde nasze bezptatne webinary daty nam
nieograniczone mozliwosci dostepu do bazy ekspertow, ktorzy nastepnie chetnie

korzystaja z naszych szkolen.

Katarzyna Bielecka

zatozycielka Centrum Verte
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Dodatkowe zyski z
programu partnerskiego

Skoro juz wiesz, jak zarabiac na ptatnych webinarach i generowaniu leaddw, czas na
trzeci model - zarabianie na polecaniu samej platformy. To jeszcze prostszy sposob
na dodatkowy dochdd, ktory nie wymaga organizowania zadnych wydarzen. A baze
zainteresowanych leadow juz masz @. Jesli regularnie rozmawiasz z ludzmi, ktorzy

mogliby skorzystac znarzedzia do webinarow - mozeszna tymzarobic.

Coraz wiecej organizatorow webinarow korzysta z tej opcjil W 2025 roku poprzez
program partnerski ClickMeeting utworzono o 300% wiecej kont niz przed
rokiem. | nasi partnerzy przyspieszaja. W ostatnim kwartale utworzono o 86% kont

wiecej nizw trzecim kwartale roku!

Jak to dziata?

Mechanizm jest prosty. Dostajesz unikalny link partnerski. Kiedy ktos kliknie w Twoj link
i kupi subskrypcje ClickMeeting, otrzymujesz do 33% prowizji od wartoscijego konta

przeznawet 12 miesiecy.

4886 120~ dod3”

Mozeszzarobic Tyle maja twoi Prowizjiuzyskaszzakazde
maksymalnie na uzytkownicy na ptatne kontozTwojego
jednymkoncie dokonczenie zakupu polecenia
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Kto moze zarabiac na
programie partnerskim?

v Blogerzy i tworcy tresci - jesli piszesz o marketingu, edukacji online, sprzedazy
czy prowadzeniu biznesu, ClickMeeting to naturalny produkt do polecenia.
Artykut "Jak zorganizowaC skuteczny webinar?" z linkiem partnerskim moze

przynosic Ciprowizje przezlata.

»  Konsultanci i agencje marketingowe - doradzasz klientom w zakresie strateqi
marketingowej? Polecasz im narzedzia? ClickMeeting moze byc¢ czescig

ekosystemu, ktory budujesz dla swoich klientow. |mozesz na tymzarobic.

~  Trenerzy i edukatorzy - prowadzisz szkolenia dla firm? Uczysz innych, jak
budowacC biznes online? Twoi uczestnicy wczesniej czy pozniej beda

potrzebowac narzedzia do webinarow. Lepiej, zeby kupilije przez Twaj link.

~  Administratorzy grup i spotecznosci online - prowadzisz grupe na Facebooku
dla przedsiebiorcow, marketerow czy specjalistow z konkretnej branzy? Kiedy
ktos zapyta "Jakie narzedzie do webinarow polecacie?", mozesz szczerze polecic

ClickMeeting -izarobi¢ natym.

»  Influencerzy i eksperci branzowi - jesli ludzie pytaja Cie o rekomendacje i ufaja

Twoim opiniom, program partnerski to sposob namonetyzacje tej pozycji.
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Chce przeobrazi¢ program partnerski ClickMeeting w dtugoterminowy strumien
przychodow, ktéry wzmocni moj biznes. Poniewaz webinary stajg sie coraz
tatwiejsze do prowadzenia, zapotrzebowanie klientdw na ustugi moderatora maleje,
wiec to dobry kierunek dla naszej organizacji, aby nadal generowac przychody bez

duzego zaangazowania czasowego.

Shane Skwarek
S-FX.com

Chcesz Program partnerski ClickMeeting czeka. Darmowa

o4
zaczac rejestracja, bez zobowigzan, do 33% prowizji, 120
dninakonwersje. Wszystko, czego potrzebujesz,

zeby zamienic¢ swoje poleceniaw realny dochod.

Wiecejinformacji uzyskasz tutaj.
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Podsumowanie

Rok 2025 byt naprawde intensywny! Liczby mowig same za siebie: 24% wigcej
sprzedanych biletow, 40% wyzsze przychody organizatorow, ponad 80 tysiecy
leadow zebranych przez najlepszych. To nie sg przypadkowe wahania - to stabilny,

dynamiczny wzrost.
CotooznaczadlaCiebie?

Jeslijestes ekspertem w swojej dziedzinie i zastanawiasz sie, czy webinary moga byc
zrodtem przychodu - odpowiedz brzmi: tak. Rynek jest gotowy, technologia jest
dostepna, a uczestnicy ptaca za wartosciowa wiedze oraz chetnie rejestrujg sie na

webinary promocyjne.

Jesli prowadzisz firme i szukasz sposobu na pozyskiwanie klientéw - webinary to
najskuteczniejsze narzedzie lead generation, jakie masz w arsenale. Liderzy
pozyskali w 2025 roku po kilkadziesiat tysiecy leadow. Bez ogromnych budzetow

reklamowych, bez cold callingu, beznachalnej sprzedazy.
Codalej?

Jeslinie organizujesz jeszcze webinarow, 2026 rok to idealny moment, zeby zaczac€.
Bariera wejscia jest niska, konkurencja wciaz nie jest przyttaczajaca, a popyt na

wartosciowa wiedze rosnie.



Jeslijuzprowadzisz webinary, ale wyniki sg ponizej oczekiwan - przyjrzyj sie praktykom
liderow opisanychw tymraporcie. Corobiginaczej? Co wyrdzniaichwydarzenia?

Dane ztego raportu pokazujg, ze mozliwosci sg ogromne. Trzymamy kciuki!

Powodzenia!
] Zespot ClickMeeting






