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Czasy, kiedy wystarczyto stworzyC prosty e-book, zeby zbudowac catg baze leadow,
juz dawno minety. Nie dlatego, ze content marketing przestat dziata€. Problemwtym,
ze jesteSmy zmeczenitradycyjnymi treSciami. Twoi potencjalni klienci sg bombardowani
kolejnymiraportamiiporadnikami, naktorych czytanie i tak nie majg czasu, wiec coraz

rzadziej sg sktonni przekazywac w zamian za nie swoje cenne dane kontaktowe.

Jeslichcesz zdobywac wartosciowe leady, musisz da¢ swoim odbiorcom to, czego
poszukuja: realng wartosc. Potrzebujg kogos, kto odpowie naich konkretne pytania,

wyjasnizawitosciirozwieje watpliwosci. Kogos$, kto jest prawdziwym ekspertem.
Dlatego potrzebujesz webinaréow!

W tym poradniku pokazemy Ci, jak krok po kroku zdobywac wysokiej jakoscileady
dziekiwebinarom na ClickMeeting. Zaprezentujemy takze strategie, ktére po prostu
dziatajg, a najlepiej Swiadczg o tym historie sukcesu naszych klientow.

Nie ma czasu do stracenia: nauczmy sie zdobywac wiecejwartosciowych leadow taniej
iszybciej!




Czymjestlead
generation?

Zacznijmy od podstawowych kwestii, czyliwyjasnienia, czym jestlead generation
idlaczego Twaj biznes potrzebuje lead6w.

Lead generation to nic innego jak proces zdobywanialeadéw. A czym jestlead?
To wiasnie Twoj potencijalny klient, awiec firma czy osoba prywatna, ktéramoze
by¢ zainteresowana Twoim produktem lub ustuga. W jaki sposéb moze objawia¢
sie to zainteresowanie? Najczesciej jest tozsame z przekazaniem danych
kontaktowych. Jezeliuda Cisie je uzyskac, bedziesz w stanie precyzyjnie
docierac do odbiorcy z kolejnymi komunikatami czy oferta.

W wiekszosci przypadkow proces generowanialeaddw opiera sie wobec tego

na potgczeniudwoch czynnikéw:

. Checipotencjalnego klienta do podzielenia sie swoimi danymi kontaktowymi,

- Formularzarejestracji, ktory pozwoli na pozyskiwanie leadéw sprzedazowych.




Lead magnet:
TwOJ Sposob
nagenerowanie
leadOw

Pozyskiwanie leaddw sprzedazowych nie jest proste. Rynek rozwija sie intensywnie,
internauci sa bombardowani przekazem marketingowymi niezbyt chetnie dzielg sie
swoimidanymi. Jak wynika z naszego badania, ponad 90% uczestnikdw spotkan
online zwraca uwage na swoja prywatnosc¢ w sieci, a 88% przynajmniej starasie
zaznajamiac z akcepowanymiregulaminamiizgodami. Proszac potencjalnych
klientéw o ich dane kontaktowe, musisz jednoczes$nie dziata¢ zgodnie z prawem

i przekonac odbiorcoéw do dobrowolnego podzielenia sie nimi.

Jak efektywnie docierac do potencjalnych klientéw i zadbac o generowanie leaddw?
Potrzebujesz czegos, co zainteresuje odbiorcoéw i sktoniich do Swiadomego
pozostawienia danych. Tym czyms jest lead magnet, czylimagnes przyciagajacy Twoje

leady.

Generowanie leadow to transakcjawigzana: proponujgc cos w zamian za dane klientow,
zwiekszasz szanse na powodzenie. Co moze petnic funkcje lead magnet?

- e-book,

- webinar,

- raportbranzowy,

. bezptatne konsultacje,

. dostep do contentu premium,
- ofertapromocyjna,

- bezptatnawersjanarzedzia, trial.



Dobrylead magnet,
czylijaki?

Lead magnetidealny powinien charakteryzowac sie kilkomaistotnymi cechami. Warto

zwrdci¢ uwage przede wszystkim na:

. Atrakcyjnos¢: skuteczny lead magnet musi po prostu przedstawiac¢ konkretng
wartos¢, ktora przekona odbiorcéw do podzielenia sie danymi.

. Dostepnosc: wswiecie online wszystko dzieje sie btyskawicznie. Odbiorcy
muszawiec zyskac¢ dostep do lead magnet natychmiast po przekazaniu danych
kontaktowych (oczywiscie wyglada to nieco inaczejw przypadku webinaru na
zywo, jednak przekazanie danych jest tozsame z samym zapisem nawydarzenie).

. Intuicyjne dziatanie: lead magnet to nie wszystko. Zwykle towarzyszg mu rowniez
inne rozwigzania technologiczne i promocyjne, takie jak formularz zapisu czy
landing page. Aby zachecic klientdw do podzielenia sie danymi, musisz
maksymalnie utatwic¢im catg procedure.

- Eksperckosc¢: stworzenie iudostepnienie lead magnetu to znakomita szansa na
ksztattowanie eksperckiego wizerunkuizadbanie o rozpoznawalnos$c¢ oraz
reputacje marki.

. Automatyzacja: lead magnet moze by¢ sporym wyzwaniem organizacyjnym
itechnologicznym. Automatyzujgc zadania, mozesz znaczaco usprawnic prace
iosiggnac jeszcze lepsze rezultaty.




Webinar—idealny
magnes naleady

Nie bez przyczyny jednym z najchetniejwybieranych lead magnets jest webinar.
Wirtualne seminarium oznacza szereg korzyscizarowno z perspektywy potencjalnych

klientow, jaki organizatorow:

- Formaty wideo to przyszto$¢ marketingu. Sg réwniez najchetniej wybierane
przez samych uzytkownikdw. Webinar pozwala na stworzenie atrakcyjnej tresci
video, ktdérg nastepnie bedzie moznawykorzysta¢ winnych kanatach.

- Skuteczne angazowanie odbiorcéw: webinar to znakomita okazja do wejscia
winterakcje z uczestnikami. Mozesz ich rowniez przekonac, aby odwiedzili Twojg
strone czy dokonali zakupu.

- t atwe pozyskiwanie danych: w przypadku innych lead magnets sporym
problemem moze by¢ samo przygotowywanie formularzarejestracji czy landing
page, naktérym bedzie osadzony. Zupetnie inaczejwygladato, jeslizdecydujesz
sie wykorzysta¢ webinar jako lead magnet. Formularz zapisu nawydarzenie
umozliwi pozostawienie danych. W ramach platformy do webinarow zyskasz
takze mozliwosc intuicyjnego tworzeniainnych tresci.

- Redukcja kosztow: niezaleznie od tego, czy zdecydujesz sie samodzielnie
poprowadzi¢ webinar, czy zaangazujesz rozpoznawalnych w branzy ekspertow,
osiggniesz zdecydowane oszczednosci czasowe i finansowe w stosunku
doinnych formatow, takich jak raport czy poradnik w formie e-booka.

. Wsparcie recyklingu tresci: organizujac jeden webinar, zyskujesz kilka
mozliwosciwykorzystania tresciw przysztosci. Nagranie mozesz chociazby
umiesci¢ naswoim kanale YouTube, a uzupetnione orelacje tekstowag stanie sie

znakomitym materiatem do posta na firmowym blogu.



Jakwynikaz naszych badan, odbiorcy webinaréw chetnie dzielg sie swoimidanymi.
Co pigty uczestnik wydarzen jest sktonny do dobrowolnego wyrazeniazgody na
przetwarzanie danych w celach marketingowych. To naprawde olbrzymi potencjat.
Jakwidac, dla ponad 16% respondentéw kluczowe znaczenie majednak to, czy sg
zainteresowani firma lub produktem. Dobra jakosc trescii skuteczna komunikacjamoga

wiec zagwarantowac znakomite rezultaty.

Jak uczestnicy badania podchodzg do wyrazania zgéd obowigzkowych
oraz dodatkowych?

Wyrazam jedynie zgody wymagane do zapisu 74,34%

Wyrazam takze zgody opcjonalne (o charakterze marketingowym),

jezelidany produktlub firmamnie interesuje 16,57%
Zawsze zaznaczam wszystkie zgody (w tym marketingowe) 3,84%
Zdarzyto misie zrezygnowac z rejestraciji, jeslizakres zgod byt zbyt szeroki 5,25%




Historie liderow
webinarlead
generation

Centrum szkolen Verte organizuje na ClickMeeting przede wszystkim ptatne szkolenia
dotyczace kwestii kadrowych i ptacowych. Eksperci znakomicie wykorzystujg
potencjatwebinar marketingu, a najwazniejszg inicjatywaw tym obszarze jest cykl
bezptatnych webinaréw Kadrowe Srody. Wydarzenia po$wiecone konkretnym
zagadnieniom dotyczacym obszaru prawa, kadr i ptac, odbywaja sie w kazdag srode

0 godzinie 9:00. Co udato sie osiagnac¢ Verte do tej pory? Liczby sgimponujgce!

. L acznie w webinarach z cyklu Kadrowe Srody wzieto udziat ponad 30 tysiecy
unikalnych uzytkownikow,
- Nakazdy webinar rejestruje sie Srednio ok. 6000 osb6b.

Kazdy unikalny uzytkownik, ktory zarejestruje sie nawydarzenie, to wartosciowy lead.
Atotylko jednazkilku inicjatyw webinarlead generation, ktére wykorzystuje w swojej

strategii marketingowej Centrum Verte!

, Wydarzeniarealizowane na ClickMeeting pozwolity nam promowac nasza marke
i popularyzowac jg w gronie osob zainteresowanych kwestiami
kadrowo-ptacowymi. Tak naprawde nasze bezptatne webinary daty nam
nieograniczone mozliwosci dostepu do bazy ekspertow, ktérzy nastepnie
chetnie korzystaja z naszych szkolen.

Ea Katarzyna Bielecka

zatozycielkaCentrum Verte



Jak generowac leady
dziekiwebinarom?
Proces krok po kroku

Jak uproscic¢ generowanie leadow sprzedazowych dziekiwebinarom? PrzejdZzmy przez

caty proces krok po kroku, wykorzystujgc w tym celu ClickMeeting:

1. Liczy sie pomyst. Oczywiscie, aby lead magnet dziatati byt przydatny
w generowaniu leaddw, musi by¢ atrakcyjny z perspektywy Twoich potencjalnych
klientow. Zastandw sie wiec nad tematem webinaru, jego forma, odpowiednim
prelegentem (moze warto zaprosi¢ rozpoznawalnego w danej branzy eksperta?),
ale weZréwniez pod uwage czas i dtugosc trwaniawydarzenia.

2. Wybierz rodzajwydarzenia. Pora przejs¢ do Twojej platformy do webinaréw
ispotkan online. Pierwszym krokiem bedzie utworzenie webinaru. W przypadku
ClickMeeting do dyspozycji masz trzy typy webinaréw: webinar na zywo, podczas
ktdrego spotkasz sie bezposrednio z uczestnikami, webinar automatyczny —
odbedzie sie wustalonym przez Ciebie czasie, ajego podstawa bedzie
przygotowane wczesniej nagranie wzbogacone o dodatkowe funkcje —oraz
webinar na zadanie - Twoi
odbiorcy beda mogli uzyskac Webinar na zywo

Stworz wydarzenie na zywo do 100 uczestnikow. Ustaw konkretng date i

dostep do tresci w dowolnym

godzine wydarzenia lub stwérz permanentny pokéj konferencyjny i
komunikuj si¢ z publicznoscig w czasie rzeczywistym

momencie. Kazdy z nich sprawdzi
sie w lead generation. Co wiecej, Na zadanie
7 pOWOdzenlem WykorzyStaSZ Podziel sig wczesniej nagranym wydarzeniem i pozwdl swojej

publicznosci obejrze¢ je w kazdej chwili. Wzboga¢ swoje nagranie
dodatkowym plikiem wideo oraz przyciskiem Call-To-Action

nagranie webinaru na zywo

pOzZniej, umieszczajgc je np. Automatyczny
. . . Stworz webinar automatyczny z nagraniem wydarzenia, plikiem wideo,
w ramaCh Weblnaru na Zadanlel 'E’ ankietg oraz przyciskiem Call-To-Action. Ustaw konkretng date i godzing,

a nastepnie pozwdl wydarzeniu uruchomic sie jak na autopilocie

czy osadzajgc na stronie

internetowej lub blogu.



Utworz wydarzenie. Zatdzmy, ze prowadzisz biuro rachunkowe i zalezy Ci

na pozyskaniu nowych klientéw. Dobrym pomystem bedzie wiec zorganizowanie
webinaru poswieconego np. najnowszym zmianom podatkowym. Z pewnoscig
wielu przedsiebiorcéw chetnie weZzmie udziat w takim wydarzeniu, a Ty zyskasz nie
tylko ich dane kontaktowe, ale rowniez przestrzen do zaprezentowania swojej

eksperckiejwiedzy oraz oferty firmy.

Ustal nazwe pokoju, jego URL, date wydarzenia oraz rodzaj dostepu. Mozesz
stworzy¢ takze ptatny webinar, jednak tego typu format nie zawsze sprawdza sie
w przypadku lead generation.

SZICIEGOLY

Nazwa pokoju:  Najnowsze zmiany podatkowe

Adres URL wydarzenia: https:/fwebinars clickmeeting.com/  najnowsze-zmiany-podatko

Rodzaj pokoju: Permanentny

Skonfiguruj strone rejestracji. Przyszedt czas na kwestie kluczowg w procesie
generowanialeadoéw: konfiguracje formularza pozwalajgcego na przekazanie
danych osobowych. To czesto powazny problem, jezelisamodzielnie tworzysz
strony docelowe. Jezelidecydujesz sie na organizacje webinaréw z ClickMeeting,
zrobisz to w kilka chwil bez angazowania innych narzedzi.Po prostu wybierz zakres
danych, ktore sg niezbedne do osiggniecia zaktadanego celu. Pamietaj przy tym
oregulacjach prawnych. Dodajgc do strony rejestracji checkboxy, umozliwisz
odbiorcom wyrazenie zgdd. Zastandw sie nad tym, ktore z nich bedag
obowiazkowe, a ktore dobrowolne. Swiadomazgoda na przesytanie informacii
marketingowych moze petnic role "ptatnosci' za bezptatny dostep do webinaru.



Nie zapomnijjednak o przygotowaniu regulaminu wydarzenialub innego
dokumentu, w ktérym poinformujesz swoich uczestnikow o sposobie

przetwarzaniadanych osobowychiprzystugujgcychim prawach.
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Utwadrz wydarzenie i zapros na nie potencjalnych klientéw! Oczywiscie w celu
pozyskanialeaddw musisz efektywnie dociera¢ do odbiorcéw. W tym celu
mozesz wykorzystac standardowe narzedzia obecne wwarsztacie kazdego
digital marketera. Nie zapomnij o promocjiw mediach spotecznosciowych

i potencjalne content marketingu. Mozesz wykorzystac rowniez w charakterze
landing page swoja strone profilowa w ClickMeeting oraz zautomatyzowac

proces wysytki mailiz przypomnieniamii podziekowaniami.

Organizator powinien zatroszczyc sie o to, aby zgody przy zapisywaniu sie na
webinar byty zgodne z obowigzujgcym prawem. Uczestnik, rejestrujgc sie na
webinar, zawiera z organizatorem umowe o udziat wwebinarze. Na formularzu
rejestracyjnym umies¢ wiec obowigzkowy checkbox do wyrazeniazgody na
przetwarzanie danych osobowychw tym celu. Cowazne, wramach tej zgody
mozesz zbierac tylko dane niezbedne do wzieciaudziatu wwydarzeniu—nie
wymagaj wiec podanianp. miejsca pracy czy adresu zamieszkania. Jesli jako
organizator zbieraszinne dane, to ich podanie musi by¢ dobrowolne.
Organizator moze od uczestnikéw zbierac takze zgody dobrowolne, np. na
przesytanie informaciji handlowych. Przy pomocy platform takich jak
ClickMeeting mozesz w tatwy sposéb skonfigurowac strone rejestracji,
umieszczajgc na niej zarobwno zgody obowigzkowe, jak i dobrowolne. Takie
rozwigzanie pozwoli uczestnikom zdecydowac, jakimi danymichcgsie z Tobg
podzieli¢, aTy bedziesz wzgodzie z prawem.

i AnnaZielinska
~ radcaprawny



Automatyzacja
webinarow: jeszcze
wydajniejsze
pozyskiwanie leadow

Efektywne lead generation jest bezposrednio potgczone z dziataniami marketing
automation. Dzieki odpowiedniej platformie do webinaréw mozesz réwniez
zautomatyzowac wiele procesoéw zwigzanych z Twoimiwydarzeniami. Dziekitemu
uda Cisie lepiejwykorzystywac¢ mozliwosci oferowane przez content marketing,
docierac¢ do wiekszejliczby odbiorcéw i skuteczniejgenerowac leady.

Ustawieniaautomatyzacji zostaty umieszczone w odrebnejzaktadce:
W  sekcji automatyzaciji

wydarzen ustawisz miedzy o
innymi automatyczny stream Ao

wydarzenia na Facebooku v
lub YouTube, ktéry pomoze
Ci dotrze¢ do wiekszego
grona odbiorcow.
Zdecydujesz roéwniez, czy
chceszautomatycznie rozpoczg¢ nagrywanie wydarzenia, dzieki czemu stworzysz
materiat przydatny w dziataniach content marketingowych albo podczas tworzenia
webinaru automatycznego. Juz natym etapie mozesz takze ustawiC publikacje nagrania
naswoim kanale YouTube.



Komunikacja
z odbiorcami

Strategia pozyskiwania klientbw musi opierac sie na utrzymaniu z nimi kontaktu, to takze
wazny aspekt generowanialeaddw. Jeszcze przed utworzeniemwydarzeniauda Cisie
zautomatyzowac przypomnienia o wydarzeniu oraz zdefiniowac dziatania follow-up.
Po zakonczeniu webinaru mozesz miedzy innymi przekierowac uczestnikbw nawlasng
strone internetowg oraz automatycznie przesta¢ wiadomosc z podziekowaniami.
Umiescisz w niej np. nagranie webinaru, certyfikat uczestnictwa, link do strony profilowej
czy prosbe o podzielenie sie opinig. Wiadomos¢ follow-up mozesz takze przesta¢ do
0sOb, ktore zarejestrowaty sie nawydarzenie, ale nie wziety w nim udziatu. W tym samym

miejscu zaprosisz uczestnikdw wydarzenia na swoje kolejne webinary.

@ Strona z podziekowaniem z wiasnym adresem URL @

Whlej adres URL:

https:fmojastronasprzedazowa. pl/ o
J P

@ Automatyczna wiadomosd z podziekowaniem

Dodaj wiasng wiadomodé:
femer Dadaj link do moje) strony profilowe]

Dzieki za udzizl w webinarze. Przypominam, ze z

kodem WEBINARTD otrzymasz 10% znizki na moje ~ Duodaj certyfikat dla uczestnikdw (B

najblizzze szkolanie na ClickMeeting!

Diodaj nagranie wydarzenia

Dodaj preycisk z progbg o opinig

Dodaj pliki z mojej biblicteki plikdw:

G ]



Leady 24/7

Z webinarami
automatycznym
lnazadanie

Zastanawiasz sie, jak wejs¢ nawyzszy poziom lead generationizwiekszac skale
dziatania, nie angazujac przy tym dodatkowych oséb izasobow? Oczywiscie nie mozesz

prowadzi¢ wydarzen o kazdej porze dniainocy. Ale mozesz siegnac€ po automatyzacje!

Dziekiniejbedziesz w stanie generowac leady cata dobe, kazdego dniatygodnia—
nawet gdy Spisz, jeste$ nawakacjach czy prowadzisz inne webinary. Towlasnie magia

webinaréw automatycznychinazadanie.

Generowanie leadow
bez limitow czasowych

Tradycyjne webinary nazywo majg jeden powazny ogranicznik: czas. Wybierasz date
igodzine, atym samym automatycznie wykluczasz czes¢ potencjalnych uczestnikow.
Ktos$ akurat ma spotkanie. Kto$ mieszka w innej strefie czasowej. Kto$ po prostu nie moze

o tej konkretnejporze.

Webinary automatyczne i nazadanie rozwigzujg ten problem. Tworzysz wydarzenieraz,
aono pracuje dla Ciebie bez korhca—generujgc wartosciowe leady 24 godziny nadobe,
7 dniwtygodniu.



Jak to dziataw praktyce?
Masz dwie opcje, obie rownie skuteczne w lead generation:

. Webinar automatyczny to wydarzenie, ktore odbywa sie w ustalonych przez
Ciebie terminach (np. codziennie 0 10:00, 14:00i18:00). Z perspektywy
uczestnikawygladajak normalne wydarzenie na zywo —rejestruje sie, otrzymuje
przypomnienia, loguje o wyznaczonejgodzinie. Ty jednak nie musisz by¢ obecny
—system odtwarza przygotowane wczesniej nagranie, a Ty w tym czasie mozesz
skupic sie nainnych zadaniach.

. Webinar nazadanie dziatajeszcze prosciej: uczestnicy moga obejrze¢
wydarzenie doktadnie wtedy, kiedy im to pasuje. Rejestrujg sie i od razu dostajg
dostep do tresci albo otrzymuja link w wiadomosci powitalnej. Zadnych
ograniczen czasowych, zadnych konfliktow w kalendarzu.

Conajlepsze? Podstawa obu formatow moze byC€ nagranie Twojego webinaru na
zywo lub dowolny przygotowany przez Ciebie materiat wideo. To oznacza,
ze prowadzisz wydarzenie raz, a potem wielokrotnie wykorzystujesz je do generowania

nowych leadow.

Dlaczego to dziata tak dobrze?

. Maksymalne wykorzystanie wartosciowych tresci: Przygotowanie dobrego
webinaru wymaga czasui energii. Dzieki formatom automatycznym jeden
webinar moze przyciggngc setki, a nawet tysigce leadodw przez dtugi czas.

- Dopasowanie do strefy czasowej uczestnikdw: Twoi potencjalnikliencimoga
mieszkac wréznych czesciach kraju czy Swiata. Webinary automatyczne
odbywajgce sie kilkarazy dziennie lub format nazgdanie sprawia, ze kazdy
znajdzie dogodny termin.

. Wysoka konwersja przy niskich kosztach: Jedenz naszych klientdw najpierw
przeprowadzit ptatny webinar na zywo, ktéry zgromadzit 881 uczestnikbdw. POznigj
stworzytnajego podstawie webinar nazadanie i sprzedat kolejne 350 dostepow
—bez dodatkowej pracy! W przypadku bezptatnych wydarzenlead generation



mechanizm dziataidentycznie: raz utworzone wydarzenie stale pozyskuje nowe
kontakty.

Budowanie bazy leadéw podczas snu: Wyobraz sobie, ze wstajesz rano iwidzisz
15 nowychrejestracjina Twojwebinar. Potem 12 w ciggu dnia. | kolejne 8
wieczorem. ATy? Ty w tym czasie rozwijasz biznes, spotykasz sie z klientamialbo
po prostuodpoczywasz.

Jak ustawiC webinary automatyczne
| nazadanie w ClickMeeting?

Proces jest banalnie prosty. Wybierasz typ "Webinar automatyczny" lub "Webinar na

zgdanie" zamiast wydarzenia na zywo. Nastepnie:

- t adujesz nagranie —moze to byc¢ zaréwno nagranie Twojego poprzedniego

webinaru live, jak i dowolny przygotowany materiat wideo (prezentacja z

komentarzem, tutorial, wywiad z ekspertem).

. Konfigurujesz formularz rejestracji—doktadnie tak samo jak w przypadku

webinaru na zywo. Zbierasz dane kontaktowe uczestnikbw zgodnie ze swoimi

potrzebami.

- Ustawiasz automatyzacje —system samwysle przypomnienia, potwierdzenia

rejestracjiiwiadomosci follow-up.

- Uruchamiasz—igotowe! TwOjmagnes naleady juz dziata.

. Nazwa pokoju:  Najnowsze zmiany podatkowe
Wazne: ' N .
uczestnicy webinaréw

automatycznychinazadanie
zostawiajg dane kontaktowe
doktadnie w ten sam
Sposob, co podczas
wydarzenlive. Oznaczato, ze
budujesz swojg baze leadéw
catkowicie automatycznie.

Data Czat




Strategia
maksymalnego
zasiegu

Najskuteczniejsi organizatorzy tgczg wszystkie trzy formaty w spojna strategie:

- Webinar nazywo —do budowania relacji, testowanianowych tematéwi
bezposredniejinterakcji zuczestnikami.

. Webinar automatyczny —moze wystepowac rowniez jako “symulacja” webinaru
nazywo. Uczestnik wcale nie musiwiedzie¢, ze ma do czynieniaz nagraniem.

. Webinar nazadanie —jako evergreen lead magnet dostepny na Twojej stronie

profilowej czy osadzony na stronie internetowej.

Whiosek jest prosty: jedenwebinar = trzy kanaty generowanialeaddw. Brzmijak

multiplikacja efektow? Bo nig wkasnie jest!

Wyprobuj automatyzacje
lead generation juz teraz!

Wiesz jakijest najlepszy sposob sprawdzenia, jak webinary automatyczneina
zadanie moga zasili¢ Twoje lead generation? Przetestuj je w praktyce! Rozpocznij
bezptatny okres probny ClickMeeting i sprawdz, jak fatwo mozesz generowac
leady 24/7 —nawet gdy akurat nie siedzisz przy komputerze.

Zatd6z darmowe konto



https://clickmeeting.com/pl/free-signup

Co powebinarze?
Segmentujleady
| zarzadzaj nimi!

Gratulacje! Twojwebinar sie zakonczyt. Kilkadziesiagt, amoze nawet kilkaset os6b
zarejestrowato sie nawydarzenie. Masz ich dane kontaktowe, masz nagranie, masz
statystyki. Ale teraz zaczyna sie najwazniejsza czes¢ — przeksztatcenie tych leaddw
w rzeczywistych klientéw. Bez obaw: rowniez w tym przypadku zupetnie wystarczag
Cimarketingowe narzedzia, ktére znajdziesz w ClickMeeting.

Ksigzka adresowa: Twoj prosty CRM
wbudowany w platforme

Nie potrzebujesz skomplikowanych

systemow CRM, zeby zacza¢ profesjonalnie

i

zarzgdzac swoimileadami. W ClickMeeting

znajdziesz Ksigzke adresowa—intuicyjne

(©)

narzedzie, ktore gromadziwszystkie dane
Twoich uczestnikéw w jednym miejscu.

o B

ComozeszwniejznalezC?

L Kontakty

- Kompletne dane kontaktowe

Ksiazka adresowa

Grupy

®
&

wszystkich osob, ktore kiedykolwiek
zarejestrowaty sie naTwoje webinary.
Wszystko, co uwzglednionow

formularzu rejestracji.



. Historia uczestnictwa: widzisz, w ktérych wydarzeniach dana osoba brata udziat,
co pozwala zrozumiec jej zainteresowania i poziom zaangazowania.

- Mozliwos$¢ eksportu danych —jednym kliknieciem eksportujesz dane do arkusza
kalkulacyjnego iwykorzystujesz jg w innych narzedziach marketingowych.

. Tworzenie segmentow i grup —mozesz dzieli¢ uczestnikow nalisty wedtug
wiasnych kryteriéw. Osoby zainteresowane tematem A trafiajg do jednej grupy,
te zainteresowane tematem B do drugie;.

. Wgrywanie zewnetrznych baz kontaktéw: maszjuz baze klientéw winnym
systemie? Zaimportujjg do ClickMeeting i wykorzystaj podczas promocji
kolejnychwebinardw.

. Spersonalizowana komunikacja: wysytaj zaproszenianawydarzeniado
konkretnych segmentéw, dopasowujgc przekaz do ich potrzeb i zainteresowan.

To prosty, ale potezny sposdb na uporzgdkowanie Twoich leadbéw bez
koniecznos$ciinwestowania w drogie oprogramowanie CRM.

a‘“ Dr Webinar

Moje wydarzenie (3) Imig:  Dr Webinar

Moje wydarzenie (2)

Adres e-mail:  planiewski@clickmeeting.com
Moje wydarzenie (2) Grzegorz

: . Uczestniczyt w 134/387 Twoich wydarzeniach jako
Moje wydarzenie (2) bawel Pawel 1

My event (2) s niemcy
@Bruksela_i ©Kolonia ra
Moje wydarzenie (2) Belgia Oliegs a4y
rankfurt
: 2 nad Menem
Moje wydarzenie (2) Lukseniburg
QoMannheim ONorymberga
S Google 58 " Dane mapy ©2025 GeoBasis-DE/BKG (62009), Google | Warunki
Pokéj Pawta (4) Py Beed

Moje wydarzenie (2)

Moje wydarzenie (4)




Zakiadka statystyki:
Twoja kopalnia
Informacji o leadach

Jeslisadzisz, ze statystykito tylko suche liczby pokazujace frekwencje nawydarzeniu,

to masz przed sobg mitg niespodzianke. Zaktadka statystyk w ClickMeeting

to prawdziwa kopalniainformaciji, ktéra pozwoli Ci nie tylko zrozumie¢ swoje wydarzenie,
ale przede wszystkim—lepiej poznac swoich przysztych klientow.

Coznajdziesz w statystykach?

. Szczegdtowe dane o uczestnikach: nie tylko to, kto sie zarejestrowalt, ale takze
kto rzeczywiscie wzigtudziat wwydarzeniu czy jak dtugo byt obecny. To kluczowe
informacje do oceny jakoscileadow.

. Wskaznikizaangazowania: widzisz, ktorzy uczestnicy byli najbardziej aktywni
podczas webinaru. To Twoje najgoretsze leady, ktére warto przekazac¢ dziatowi
sprzedazy w pierwszej kolejnosci.

. Odpowiedzi naankiety: Ankiety przeprowadzone podczas webinaru to nie tylko
SposOb na poznanie opinii uczestnikdw. To przede wszystkim narzedzie
segmentacji.




Statystyki ankiet:

Ankieta - webinar 23/10:

B Oddano gtosdw: 4 (80%)
Nie oddano gtosdw: 1(20%)

WyobraZ sobie, ze podczas webinaru o e-mail marketingu zadajesz pytanie: "Jakiego
narzedzia do email marketingu obecnie uzywasz?" Odpowiedzi daja Ci natychmiastowy
wglad w to, kto korzysta z rozwigzan konkurencji, kto jest poczatkujacy, a kto moze byc¢
zainteresowany zaawansowanymi funkcjami.

Albo pytanie: "Co jest Twoim najwiekszym wyzwaniem w obszarze X?" Odpowiedzi
pozwalajg Ci precyzyjnie dopasowac komunikacje follow-up do konkretnych
problemdéw kazdego segmentu.

Odpowiedzinaankiety sg dostepne w zaktadce statystykimozesz je eksportowac
razem z pozostatymidanymiuczestnikdéw. To oznacza, ze kazdy lead w Twojej bazie
moze miec przypisane dodatkowe informacje, ktére pomoga Ci skuteczniej sie nim
zaopiekowac.




Jak wykorzystac
dane zankiet
do segmentacji?

. Zbierasz odpowiedzi podczas webinaru (np. "Jakijest Twoj budzet
marketingowy?", "Jak duzajest Twojafirma?", "Czy jestes osobg decyzyjng?")

. Eksportujesz statystykirazem z odpowiedziamina ankiety

. Tworzysz segmenty w swojej ksigzce adresowejlub CRM na podstawie tych
odpowiedzi

. Wysyltasz spersonalizowang komunikacje do kazdego segmentu—z ofertg

dopasowangdoich potrzeb, budzetui mozliwosci

To dziata naprawde Swietnie. Zamiast wysytac ten sam generyczny email do wszystkich
uczestnikdw, mozesz przygotowac kilka réznych wersji komunikacji—kazda idealnie

dopasowang do konkretnejgrupy odbiorcow.




Integracje:

Potacz ClickMeeting
Z reszta swojego
marketingowego
ekosystemu

Masz juz ulubione narzedzia do zarzgdzania klientami? HubSpota? Pipedrive? Amoze
GetResponse? Doskonale! ClickMeeting bez problemu integruje sie z
najpopularniejszymi platformami marketingowymii CRM.

Dostepne sg gotowe integracje z narzedziami takimi jak:

. HubSpot-—automatycznie przesytaj dane uczestnikbw webinaréw do swojego
CRM, tworz personalizowane workflow i sledz caty cykl zycialeada od rejestracii
nawebinar do zamkniecia sprzedazy.

. Pipedrive —kazdy nowy lead z webinaru moze automatycznie trafia¢ do Twojego
pipeline’u sprzedazowego jako nowa szansa biznesowa.

- GetResponse —automatycznie dodawaj uczestnikdw do odpowiednich list

mailingowych iuruchamiajsekwencje nurturingowe.

Ale co, jeslikorzystasz z mniej popularnego narzedzia? Albo chcesz stworzy¢ zupeinie
autorski proces zarzgdzanialeadami? Dzieki integracji z Zapier mozesz potgczyc¢
ClickMeeting z niemal kazdym narzedziem dostepnym narynku. To platforma
automatyzaciji, ktora pozwala tworzy¢ potgczenia (tak zwane "Zapy") miedzy réznymi

aplikacjamibez pisania anilinijki kodu.



Od danychdo decyzji:
Jak wycisnac 100%
Z leadow

Teraz, gdy juz wiesz, jakie narzedzia masz do dyspozyciji, pora stworzyc system, ktory

rzeczywiscie dziata. Oto sprawdzony proces, ktéry mozesz wykorzystac¢ po webinarze:

Bezposrednio po webinarze: sprawdz statystykiiwyeksportujdane uczestnikow
wraz z odpowiedziami na ankiety. Wiadomosciz podziekowaniem wysytaja sie
same, pamietasz?

Pierwsza segmentacja: podziel uczestnikdw na kategorie: gorace leady (dtugi
czas uczestnictwa + aktywnos¢ + pozytywne odpowiedzi w ankietach), ciepte
leady (uczestniczyli, ale mniej zaangazowani), zimne leady (zarejestrowali sie,

ale nie wzieliudziatu).

Personalizacja komunikaciji: do kazdego segmentu wyslijinng wiadomos¢
follow-up. Gorgce leady moga otrzymac bezposrednig oferte lub zaproszenie
narozmowe z dziatem sprzedazy. Ciepte leady —dodatkowe materiaty
edukacyjneizaproszenie nakolejny webinar. Zimne leady —link do nagrania
ibonusy.

Przekazanie do CRM: najlepsze leady trafiajg bezposrednio do Twojego systemu
CRM (recznie lub automatycznie przezintegracije).

Nurturing dtugoterminowy: resztaleadow trafia do sekwencjiemalil
marketingowych, gdzie beda "podgrzewane" kolejnymiwartosciowymi
treSciami, az bedg gotowe do zakupu.

Analizaioptymalizacja: regularnie sprawdzaj, ktére segmenty konwertujg
najlepiej, jakie pytaniaw ankietach dajg najbardziej wartosciowe informacjeijak

mozesz ulepszyc¢ caty proces.



Nie marnuj potencjatu
swoichleadow!

Wielu organizatorow webinarow popetnia jeden podstawowy btad: zbierajgleady, ale
nie robig z niminic wiecej. Dane lezg w systemie, a potencjalni klienci o Tobie zapominaja.

Nie pozwol, zeby to spotkato Ciebie! Wykorzystaj narzedzia, ktére masz w
ClickMeeting — Ksiazke adresowa, statystyki, odpowiedzi naankiety iintegracje —
zeby stworzy¢ system, ktéry automatycznie przeksztatca uczestnikdw webinarow w
ptacacych klientow.

Jeslijeszcze nie masz konta, przetestuj te mozliwosci podczas bezptatnego okresu

prébnegoizobacz, jak profesjonalne zarzadzanie leadami moze zmieni¢ efektywnosc¢

Twoich dziatan marketingowych!




QQ ClickMeeting





