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Wstep

Istnieje wiele sposobdw zarabiania w sieci. Jednym z nich jest tworzenie wydarzen
online. Niezaleznie od tego, czy jestes ekspertem, ktéry chce dzieli€ sie wiedzq, czy
szukasz sprawdzonego sposobu na promocje swojej marki, webinary pozwolq Ci
osiggac zyski i zwiekszy¢ skale dziatania.

W tym poradniku pokazemy Ci 8 sprawdzonych sposobdéw na zarabianie
za pomocq wydarzenh online. UmiesciliSmy w nim réwniez praktyczne rady, dzieki
ktérym skonfigurujesz swojg webinarowq maszyne i osiqgniesz dodatkowe
korzySci. Poznasz tez wyniki ekspertow, ktorzy korzystajq z ClickMeeting. Zainspiruj
sie i dotgcz do ich gronal
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Ptatne
webinary

Mechanizm jest prosty: tworzysz wydarzenie i sprzedajesz na nie wirtualne bilety
wstepu. Brzmi jok co§, co wymaga sporych umiejetnoSci technicznych
i rozbudowanych formalnoéci? Nic bardziej mylnego. Tak naprawde wszystko,
czego potrzebujesz, aby organizowat ptatne webinary, znajdziesz w ClickMeeting.

Wystarczy, ze zintegrujesz swoje konto z systemem ptatnosci takim jak PayPal
lub PayU i podczas tworzenia wydarzenia wybierzesz ptatny rodzaj dostepu.

Access type: Open to all Password Token
Please select the payment method your attendees will use to buy tickets for your paid event
P PayPal

Enter the amount you wish to charge for your event. Don't forget to set the currency. Please note that you won't be able to change the set entry

fee once it's submitted

Entry fee: 20 i EUR

Twoi uczestnicy bedq mogli w tatwy i bezpieczny sposdb wykupi¢ dostep

do webinaru, a nastepnie wzig¢ w nim udziat.

lle mozna zarobi¢ w ten sposdb? Wszystko zalezy rzecz jasna od tego, jok dobrze
wypromujesz swoje wydarzenie i ile osbb zdecyduje sie na zakup biletu.



Nasz rekordzista — organizator konferencji dla ekspertow coachingu - zarobit
na jednym ptatnym webinarze na zywo, w ktérym wzieto udziat 881 oséb, 96 102
zt. Nastepnie sprzedat 350 wirtualnych wejscidéwek na to samo wydarzenie w trybie
na zqdanie, co pozwolito mu zarobi€¢ 38 184 zt. tgcznie uzyskat wiec 134 286 zt
z jednego wydarzenia.

Konferencja dla ekspertow coachingu: 881 victow

tworzenie partnerstw 96 102
zt

Konferencja dla ekspertow coachingu: 350 viectow

tworzenie partnerstw 38 184
zt

tqczny przychéd z jednego wydarzenia: 134 286 74

Chcesz pozna¢ wiecej danych dotyczgcych branz i ich liderdbw? Pobierz nasz
bezptatny raport State of Online Events.

Jak widzisz, najlepsze rezultaty pozwala osiqgngé automatyzacja. Jesli
dysponujesz nagraniem wydarzenia na zywo (albo innym materiatem wideo),
mozesz w tatwy sposdb utworzyé webinar automatyczny, ktéry odbywa sie
o ustalonej porze i z perspektywy uczestnika wyglgda tak, jok "tradycyjny” webinar,
lub webinar na zqdanie dostepny o dowolnej porze. OczywiScie w obu
przypadkach mozesz takze sprzedawa¢ do nich dostep. To najprostszy
i najbardziej efektywny sposdb na zwiekszanie skali dziatania. A Ty? Ty w tym
czasie mozesz skupi¢ sie ha czyms$ innym albo po prostu udaé sie na zastuzony
odpoczynek. Wypracowane §rodki bedq zasilaé Twoje konto.


https://knowledge.clickmeeting.com/uploads/2023/01/pl_clickmeeting_raport_state_of_online_events_eksperci_branz%CC%87e_-i_liderzy_w_roku_2022.pdf
https://knowledge.clickmeeting.com/uploads/2023/01/pl_clickmeeting_raport_state_of_online_events_eksperci_branz%CC%87e_-i_liderzy_w_roku_2022.pdf

Jakie funkcje sie przydadzq?

Integracja z systemem ptatnosci: btyskawicznie zintegruj
ClickMeeting z PayU lub PayPal, aby otrzymac zyski ze sprzedazy.
Ptatne webinary: po prostu zaznacz odpowiedni sposdb dostepu
podczas tworzenia wydarzenia i wskaz cene wirtualnej wejscidowki.
Branding: dostosuj wyglad wszystkich treSci do stylu swojej marki,
aby stworzy¢ ekspercki wizerunek i zacheci¢ uczestnikbw do zakupu
biletow.

Webinary automatyczne i na zqdanie: po zakoficzonym ptatnym
webinarze live mozesz btyskawicznie stworzy¢ na jego podstawie
webinar automatyczny i na zadanie i rowniez sprzedawac do nich

dostep.

Czy ptathe webinary sq dla mnie?

Nie masz jeszcze pewnosci? Udziel odpowiedzi tylko na jedno pytanie i przekonaj
sie, czy ptatne webinary to sposdb na zarabianie dla Ciebie!

Czy posiadam eksperckq wiedze i chce dzieli¢ sie niq z innymi?

Jedli odpowiedz brzmi tak - niezaleznie od tego, czy zajmujesz sie
doradztwem podatkowym, ksiegowosciq, wykohnczeniem wnetrz, czy
cukiernictwem, pomy$l o organizacji ptatnych webinaréw. Nie zapomnij
tylko o dobrej promocji swoich wydarzen. Dzieki niej dotrzesz do wigkszej
liczby uczestnikdw, co oczywiscie pozwoli Ci uzyska€ wyzsze zyski.

A wiecej o promocji webinardw przeczytasz w naszym poradniku.


https://knowledge.clickmeeting.com/uploads/2022/11/promocja-webinaru-krok-po-kroku.pdf

0 p. o
Kursy online

ol

OczywiScie ptatne wydarzenia sq bardzo zréznicowane. Konferencje, kongresy,
kursy online, diuzsze i krotsze szkolenia.. Mozesz zarabia¢ na kazdym rodzaju
webinaru, ktéry bedzie cieszyt sie zainteresowaniem odbiorcow.

Zostanmy na moment przy szkoleniach, bo to niezwykle intensywnie rozwijajqca
sie branza, co potwierdza rowniez nasz raport State of Online Events.

@ Szkolenia i consulting 31%
Marketing i sprzedaz 24%
Spotkania biznesowe 16%
Edukacija 12%
Medycyna 12%
Inne 5%

Wielu ekspertdw decyduje sie na tworzenie kursow online. Jak wida¢, odpowiadali
za niemal co trzecie wydarzenie organizowane na ClickMeeting w 2022 roku.
OczywiScie pozwala to na zarabianie w rézny sposob.

Pierwszym (i niezwykle skutecznym!) jest wspomniane tworzenie ptatnych
webinardw. W ten sposdb bez przeszkdd zorganizujesz nie tylko pojedyncze
wydarzenie, ale réwniez cate serie. | to wtasnie na cykle szkolen stawiajq
najlepsi.



Lider branzy zarobit 686 808 zt na serii 32 szkoleh dla psychologdw
i psychoterapeutow. tqcznie sprzedat na nie az 7103 wejscidwki.

Chcesz sie przekona¢, ze dochodowe kursy online mozna zorganizowa¢ w kazdej
branzy? Co powiesz na to: firma szkoleniowa specjalizujgca sie w ksiegowosci
sprzedata 2198 biletbw w formule na zywo i na zqdanie i zarobita w ten sposdb
ponad 180 tysiecy ziotych. Ale kursy online skupiajq sie nie tylko na twardych
kompetencjach. Sporym sukcesem zakohczyta sie rdbwniez seria 6 szkolef z
mantrailingu, czyli pracy wechowej z psami. 444 bilety pozwolity wygenerowac
przychdd w wysokosci 70 tysiecy ztotych.

Szkolenia dla psychoterapeutow 7103 bietow
i psychologow EIE=n) 686 808

Seria 31 szkolen z rachunkowosci 2198 victow
w formule na zywo i ha zqdanie 184 676 .

Seria szesciu szkoleh z mantrailingu 444 vieiow
- pracy wechowej z psami 70 802 .,

OczywiScie wiele firm szkoleniowych i niezaleznych ekspertéw tworzy wiasne
platformy e-learningowe, ktére pozwalajg im zarzqdza€ udostepnianymi
treSciami i dostepami przyznawanymi uzytkownikom. Dzieki ClickMeeting bez
problemu potqczysz narzedzie do webinaréw ze swoim systemem.



Oferujemy miedzy innymi integracje z najpopularniejszym LMS, czyli Moodle.
A jesli potrzebujesz wiecej elastycznosci, zawsze masz dostep do otwartego AP,
ktore pozwoli Ci tworzy¢ spersonalizowane rozwiqgzania. Na tej zasadzie
ClickMeeting wspotpracuje miedzy innymi z platformq eNauczenie Politechniki
Gdanskiej, z ktérej na co dzien korzysta niemal 1400 nauczycieli akademickich
i blisko 20 000 studentow.

, Celem integracji ClickMeeting z platformq eNauczanie PG opartq

o system Moodle byto udostepnienie nauczycielom akademickim
narzedzia, ktore pozwala w tatwy sposoéb organizowac spotkania online
i jest zintegrowane z systemami uczelni. Wspotpracujemy takze
w zakresie przygotowywania konferencji i innych wydarzen zwiqgzanych
Z haukq zdalna.

Mgr inz. Mikotaj Grochowski, Politechnika Gdanska

Jakie funkcje sie przydadzq?

Tryb prezentacji, wirtualna tablica, dzielenie sie ekranem:
korzystaj ze wszystkich narzedzi, ktére pomogaq Ci dzieli€ sie wiedzg
w angazujqcy sposob.

Czat, sesja Q&A: rozwiewaj wqtpliwosci i udzielaj odpowiedzi na
pytania, ktére pojawiajq sie w trakcie szkolenia.

Podpokoje i tryb spotkania: tqcz formute wyktadu z praktycznymi
zajeciami w mniejszych grupach oraz pracq projektowaq.
Certyfikaty: zautomatyzuj wydawanie  certyfikatow  dla
uczestnikdéw kursu.

Webinary automatyczne i ha zgdanie: zagwarantuj stuchaczom
wygodny dostep do materiatow.

Webinary ptatne: aby tworzy¢ serie szkolen, nie potrzebujesz
dodatkowych narzedzi. Mozesz skorzysta€ z ptatnych webinaréw
w ClickMeeting.


https://blog.clickmeeting.com/pl/moodle

Czy kursy online sq dla mnie?

Podobnie jak w przypadku ptatnych webinaréw, rowniez jesli zastanawiasz sie nad
wtasnym kursem online zadaj sobie przede wszystkim pytanie:

Czy posiadam eksperckq wiedze i chce dzieli€¢ sie niq z innymi?

Jesli odpowiesz “PEWNIE, ZE TAK”, to bez wqtpienia jest to wtasciwa drogal
Ale zadaj sobie jeszcze kilka innych pytan, ktére pomogq Ci dobrze
opracowac formute szkolenia:

Czy planujesz stworzy¢ jednorazowe szkolenie czy cykl sktadajqgcy
sie z wiekszej liczby szkolen?

Kim jest Twoja grupa docelowa — komu chcesz zaproponowa¢ swoj
kurs online?

Jaka tematyka zainteresuje Twojq grupe docelowq?

Jakie rodzaje aktywnosSci zaproponujesz uczestnikom?

W jaki sposdb bedziesz weryfikowac postepy uczestnikobw?

&1 Konferencje
&g online

Wyobraz sobie wielkie centrum kongresowe. W nim kilka scen, na nich eksperci
rozpoczynajgcy swoje prelekcje dokiadnie o czasie wskazanym w agendzie.
Pomiedzy wystgpieniami oczywiscie networking przy filizance kawy i poczestunku.
No i najwazniejsze: ttum uczestnikow, ktdrzy zdobywajg cennq wiedze, rozwiewajq
watpliwosci, nawigzujq znajomosci i dzielq sie swoimi doswiadczeniami.




Za tym wszystkim stojq oczywiscie zyski organizatorow, ale rowniez wysokie koszty
organizaciji, bardzo duzo pracy wielu oséb i poSwiecenie ze strony uczestnikoéw
oraz zaproszonych ekspertdéw. Konferencja stacjonarna czesto wiqze sie w kofcu
z koniecznosciq dtugiej podrdzy, wydatkami zwiqzanymi z zakwaterowaniem
i wyzywieniem. Koniec kohcow nie kazdy moze wzig¢ w niej udziat, a to oznacza
mniej zadowolonych uczestnikdw i nizsze zyski organizatora.

A gdyby tak zachowac wszystkie zalety konferencji stacjonarnych, ale pozbyé
sie ich wad? Uda Ci sie to osiqgnq¢ dzieki organizacji wirtualnej konferencii.
| to bez watpienia kapitalny pomyst na zarabianie online. Przypomnijmy:
rekordzista w 2022 roku zarobit ponad 130 tysiecy ztotych witasnie na konferencijj,
podczas ktérej zgromadzit ekspertdw coachingu.

W jaki sposdb zorganizowal takie wydarzenie? Z pomocq przychodzi
ClickConference! Oto, co mozesz otrzymac:

Nawet trzy wirtualne sceny i lobby do networkingu.

Personalizowanqg strone wydarzenia, ktérq przygotuje dla Ciebie nasz
ekspert.

Systemy ptatnosci i rejestracji wspierajgce elastyczne modele zakupoéw.
Branding podkreSlajgcy site Twojej marki oraz zaangazowanych
Sponsorow.

Bezpieczefistwo danych z platformq zgodnqg z RODO z certyfikacjq ISO.
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accumsan ligula posuere non. Praesent a diam mi. Integer at nulla nec arcu congue posuere.
Donec et consequat tortor. Suspendisse id tellus at libero porta convallis ac sit amet enim.
Quisque sed dignissim purus. Proin faucibus ligula ac lacus egestas, a tristique neque auctor.
Fusce id mi felis. Fusce in ultricies enim, vitae dapibus dolor. Nam metus mi, feugiat sagittis

Introduction
justo eget, efficitur fermentumn orci. Fusce justo quam, consequat at lacinia id, finibus eget

sitamet, conectetur adiiscing . ol
e e massa. Vestibulum ante ipsum primis in faucibus orci luctus et ultrices posuere cubilia curae;
stametenim Proin faucbusaua o1 avistove Nune nibh leo, faucibus imperdiet purus nec, fermentum venenatis arcu. Cras ut maximus

risus. Etiam at eros ante.
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Lorem ipsum dolor sit amet, consectetur adipiscing elt. Nullam vulputate sapien eli, at accumsan ligula posuere non.
Praesent a diam mi. Integer at nulla nec arcu congue posuere. Donec et consequat tortor. Suspendisse id tellus at bero
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John Doe ., Patryk Maleczko auctor. Fusce id mi fels. Fusce . feugiat  efficitur
Aot Pt tatlacina d,finibus eget massa. primis in faucibus
o orci luctus et ultrices posuere cubilia curae; Nunc nibh leo, faucibus imperdiet purus nec, fermentum venenatis arcu. Cras ut

maximus risus. Etiam at eros ante.
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A w taki sposdb moze wyglgdac¢ strona Twojej konferenciji.

Skontaktuj sie z ekspertem, ktéry pomoze Ci przygotowa¢ duzq konferencije online
od AdoZ


https://clickmeeting.com/pl/solutions/enterprise

Jakie funkcje sie przydadzq?

ClickConference: to specjalne rozwigzanie, ktére ClickMeeting
oferuje organizatorom duzych konferencji i wydarzeh online.
Wszystko, co bedzie Ci potrzebne, uzyskasz w pakiecie.
Livestreaming: organizujgc duzq konferencje, w tym réwniez
wydarzenie hybrydowe, bedziesz z pewnosciq potrzebowac
wiekszej liczby kamer i wysokiej jakoSci obrazu. Livestreaming
pomoze Ci to osiqgnaqc.

Rozwiqzania dla prezenteréw: wielu prezenterbw oznacza wiele
poruszanych zagadnien i sposobébw ich prezentowania.
Z pewnosciq bedq wiec potrzebowaé zréznicowanych narzedzi do
dzielenia sie wiedzq, takich jak prezentacje, wirtualna tablica czy
dzielenie sie ekranem.

Czy konferencje online sq dla mnie?

Stworzenie wiasnej duzej konferencji online lub hybrydowej to oczywiscie spore
wyzwanie. Bez wqgtpienia moze by¢ jednak réwniez bardzo dochodowe. Zanim
przystqpisz do dziatania, warto zada¢ sobie kilka pytah.

Dla kogo tworzysz konferencje? Stwodrz persone, ktéra pozwoli Ci
lepiej pozna¢ Twojego idealnego uczestnika.

Jakich ekspertdw zaprosisz do wziecia udziatu w charakterze
prelegentéw? Czy zagwarantujg odpowiedni poziom merytoryczny?
Jakich rozwiqzah technicznych bedziesz potrzebowaé, aby
przeprowadzi¢ wydarzenie?

Jak bedq ustalane ceny biletéw? Czy planujesz przedsprzedaz albo
tafsze wejscidowki np. na czeS€ wystgpien?



Y Genherowahnie
N leadow

Webinary nie zawsze muszq gwarantowaé osigganie bezposSrednich zyskow.

Mogaq by¢ rowniez waznym elementem Twojej strategii marketingowej i pomagac
Ci osiqgac cele na wszystkich etapach lejka sprzedazy.

Zacznijmy od poczqtku. Aby sprzedawaé, musisz oczywiscie dociera¢ do
potencjalnych klientéw. Im wieksza precyzja, tym lepsze efekty, a wiec wyzsze
rowniez  zyski. Aby pozyska€ dane kontaktowe o0sOb  potencjalnie
zainteresowanych Twojqg markq, produktem czy ustugq, warto tworzy¢ otwarte
webinary. Bezpieczne i proste generowanie leadédw umozliwia prawidtowo
skonfigurowana strona rejestracji. Poza polami umozliwiajgcymi pozostawienie
danych kontaktowych uwzglednij réwniez checkbox ze zgodqg na ich
przetwarzanie w celach marketingowych.
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Jak skuteczne jest webinar lead generation? Nasz rekordzista w 2022 roku
pozyskat 6108 leadobw w ramach jednego webinaru. Liderzy branzy marketingu
oczywiscie osiggajq duze korzysci dzieki systematycznym dziataniom. Marketer w
ciqgu 2022 roku stworzyt Srednio 114 wydarzefn, w ktérych wzieto udziat 2157
uczestnikéw. Lider branzy zgromadzit natomiast 12 810 uczestnikdw podczas 244
webinaréw. Srednio daje to ponad 52 uczestnikdbw w ramach pojedynczego
webinaru.

6108 leadéw sprzedazowych
na jednym webinarze w 2022

Przyktadem firmy, ktora efektywnie wykorzystuje webinar marketing w promociji
swojej marki, jest Centrum Szkoleh Verte. Cykl bezptatnych cotygodniowych
webinaréw Kadrowe Srody tqcznie wygenerowat ponad 30 000 leadéw,
a na rekordowe wydarzenie zarejestrowato sie ponad 6500 oséb.

Wydarzenia realizowane na ClickMeeting pozwolity ham promowac
nasza marke i popularyzowac jg w gronie osob zainteresowanych
kwestiaomi kadrowo-ptacowymi. Tak naprawde nasze bezptatne

webinary daty nam nieograniczone mozliwosci dostepu do bazy

ekspertow, ktorzy nastepnie chetnie korzystajq z naszych szkolen.

Katarzyna Bielecka - zatozycielka Centrum Verte




Jakie funkcje sie przydadzq?

Strona rejestracji odgrywa kluczowq role, jesli chcesz pozyskiwaé
leady za poSrednictwem webinaréw. Wiasnie ona pozwoli na
uzyskiwanie danych rejestrantdw oraz umieszczenie wymaganych
przez prawo informaciji.

Ksigzka adresowa: znajdziesz w niej dane swoich uczestnikdw.
Mozesz tworzyC rbéwniez spersonalizowane listy utatwiajgce
komunikacje oraz wgrywaé bazy kontaktdéw z innych zrédet.
Integracje: zintegruj ClickMeeting z narzedziami analitycznymi
i CRM, aby prawidtowo klasyfikowa¢ leady i zarzqdza¢ nimi.
Webinary automatyczne i na zgdanie: aby pozyskiwac leady, nie
musisz by¢ obecny w trakcie webinaru na zywo. Zautomatyzuj caty
proces i docieraj do nowych klientow.

Czy webinar lead generation jest dla mnie?

Podstawowe pytanie brzmi:

Czy chcesz pozyskiwaé leady dla swojego biznesu?

Jesli udzielisz na nie odpowiedzi twierdzqcej, na pewno warto postawi¢ na
webinar marketing. PrzygotowaliSmy dla Ciebie jeszcze kilka pytan, dzieki
ktdrym  stworzysz atrakcyjne wydarzenie wspierajgce nie tylko
pozyskiwanie leaddéw, ale rowniez wizerunek Twojej marki:

Kim sq moi potencjalni klienci?

Jakimi treSciami sie interesujq?

Czy temat webinaru jest z ich punktu widzenia wartosciowy?

Czy moge zaprosi€¢ uznanych ekspertdw, ktérzy zadbajg o poziom
merytoryczny wydarzenia?

Jaka formuta webinaru bedzie najlepiej przemawiaé do moich
potencjalnych klientéw?



1 Demonstracja
& produktu

Ludzie zazwyczaj nie wiedzq, czego potrzebujq lub czego szukajq, dopdki tego nie
zobaczq. Majg do wyboru wiele marek i tresci, ktére wptywajg na ich proces
decyzyjny. Dlatego tak waznqg role odgrywaja demonstracje produktéw. Mogaq
przybra¢ forme webinaru, ktoéry pozwala przekonac sie, co mozna zyskaé dzieki
skorzystaniu z oferty, zada¢ pytania prezenterowi i uzyska¢ wiecej informaciji.
Webinary daja mozliwo§¢ spersonalizowania demonstracji pod kgtem
konkretnych zastosowan czy grup odbiorcow.

Istniejg dwa rodzaje demonstracii:

@ fizyczna - podczas niej zaprezentujesz namacalny produkt, np. urzadzenie
mobilne lub zaawansowany technologicznie, inteligentny przybor
kuchenny,

@) wirtualna - to $wietny sposdb na zaprezentowanie oprogramowania lub
ustugi, np. platformy do fakturowania online lub systemu do email
marketingu.




Jakie sq korzySci z dema produktu w formie webinaru?

Dzieki wigczonej rejestracji na webinar mozesz zbiera¢ adresy e-mail
zainteresowanych prospektéw. Nie tylko dotrzesz do szerszej grupy
zainteresowanych oséb, ale zyskasz réwniez mozliwos¢ utrzymywania
z nimi kontaktu i angazowania ich w pdzniejszym czasie.

Demo produktu pozwala Ci zaprezentowaé wiele aspektéw Twojego
produktu lub ustugi. Mozesz dostosowa¢ webinar do potrzeb konkretnej
grupy odbiorcéw. Pokaz, jak twdj produkt moze sie sprawdzi¢
w interesujgcym z ich perspektywy zastosowaniu lub sytuaciji, ktora dotyczy
ich pracy lub zainteresowan.

Udziat publicznosci i Q&A to fundamenty zaufania i dobrego wrazenia.
Dodajqc je do demo Twojego produktu, mozesz budowaé swojqg marke
i pozytywne dosSwiadczenia. Interakcja na zywo zapewnia dostep do
interesujacych informacji i przydatnych wskazéwek z pierwszej reki. Otwiera
to rowniez przestrzeh do dialogu: kupujgcy poznajq produkt lepiej poprzez
zadawanie pytan i uzyskiwanie odpowiedzi.

Mozesz wyjS€ poza standardowy format prezentacji, rozpoczynajac
dialog z odbiorcami. Webinar tworzy relacje pomiedzy przedstawicielem
firmy a odbiorcq, co pozwala rowniez na wypracowanie wiezi pomiedzy
markqg a  klientem. Zaangazowanie  uczestnikbw ~w  pytania
i odpowiedzi, przeprowadzanie ankiet i sondazy oraz dostosowywanie
wystgpienia do ich wynikdw moze by¢ poczgtkiem pasjonujqcej rozmowy.
Nagrany webinar to okazja do recyklingu tresci. Jesli zarejestrowane
osoby nie byty w stanie uczestniczy¢ w Twoim webinarze na zywo, nagranie
to Swietny sposdb, aby do nich dotrze€C. Mozesz je takze wykorzystac
ponownie w innych kanatach, na przyktad na Twoim blogu, kanale YouTube
czy w mediach spotecznosSciowych.



Jakie funkcje sie przydadzq?

Branding - dodaj swoje logo i kolory marki do pokoju
webinarowego, poczekalni czy wiadomosci e-mail, aby tworzy¢
spdjne dodwiadczenie i budowa¢ swiadomos¢ marki.

Strona rejestracji — wigcz formularz rejestracji i zbieraj przydatne
informacje o uzytkownikach, aby utrzymywac z nimi kontakt.
Udostepnianie ekranu - pokaz swoj wirtualny produkt lub ustuge
w praktyce, aby widzowie mogli zobaczy€, jok dziota w czasie
rzeczywistym.

Prezentacja — przygotuj prezentacje ze zdjeciami, zrzutami ekranu
lub filmami dotyczgcymi Twojego produktu czy ustugi.

Wirtualna tablica - ilustruj swoje pomysty i mozliwosci, jakie
oferuje produkt. Pamietaj, ze ludzie tatwiej zapamietujq informacje
zaprezentowane w formie graficzne;.

Moderowane Q&A - daj zna¢ swoim widzom, ze stuchasz i udzielisz
odpowiedzi na pytania na kohcu webinaru lub na czacie w czasie
Twojego wystgpienia. Mozesz poprosi¢c moderatora o obstuge czatu
podczas prezentacii.

Spotkania online - pozwolg Ci nawigza¢ blizszg relacje
z potencjalnymi klientami, ktérzy potrzebujg indywidualnie
dopasowanej oferty.

Nagranie webinaru — nagraj swodj webinar, aby zapewni¢ dostep
do treSci osobom, ktére nie moglty w nim uczestniczyC. Mozesz
wykorzysta€ plik wideo w innych kanatach, na przyktad na blogu
i w mediach spotecznoSciowych. Mozesz rdwniez ponownie
wykorzysta¢ nagranie podczas przysztych webinarobw - nie
wszystkie wydarzenia muszq by¢ na zywo!



Czy demo produktu jest dla mnie?

Zadaj sobie dwa proste pytania:

@) Czy mam produkt lub ustuge, ktérych demonstracja mogtaby
zainteresowac klientow?

B Czy moj produkt posiada cechy, ktére mogg pomoc w zwiekszeniu
sprzedazy, jezeli zostanq wiasciwie zaprezentowane?

Jesli odpowiedz na ktére$ z tych pytan jest twierdzgca, demonstracja produktu
w formie webinaru moze okazac¢ sie §wietnym pomystem na zarabianie!

3 Webinar
sprzedazowy

CzeS¢ Twoich leaddw jest prawie gotowa do zakupu? Znakomicie. Finalizacja

transakcji w przypadku niektérych oséb moze by¢ jednak trudna, poniewaz mogq
oczekiwa€ wiecej niz po prostu kolejnych maili i materiatbw marketingowych.
Swietnym rozwigzaniem bedzie stworzenie dla nich webinaru! Potraktuj go jako
kolejne narzedzie w swojej skrzynce narzedziowej sprzedazy i marketingu.

Wejdz do swojego CRM i znajdz segment klientow, ktérzy sq zainteresowani Twojq
ofertq i sq w fazie rozwazan. Widzieli Twoje reklamy, odwiedzili Twojq strone
internetowq, zostawili swoje adresy e-mail i otrzymali komunikacje
marketingowq. Przeprowadz webinar na zywo, aby rozwiaé ich wagtpliwosci
i pomoc im w podjeciu ostatecznej decyzji zakupowe;j.



Siegnij po ankiety oraz pytania
i odpowiedzi podczas webinaru, aby
dowiedzie¢ sie, co Twoi stuchacze
lubig w Twojej marce, a co jest
przeszkodg w podjeciu decyzji.
Wykorzystaj te wiedze, aby ulepszy¢
swojq oferte i zamkngl wiecej
sprzedazy. Badania konsekwentnie
pokazujg, ze 20-40 procent
uczestnikbw webinarébw zamienia
sie w kwalifikowane leady. Co jest w
stanie zrobi¢ webinar sprzedazowy
dla Twoich leaddébw i obecnych
klientdw, ktérzy myslg o dokupieniu
dodatkow lub zwigkszeniu pakietu?
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Jakie funkcje sie przydadzq?

Prezentacja i tablica — pokaz swoim klientom, co mogliby zyskag,

gdyby skorzystali z Twojego produktu lub ustugi. Wskaz kluczowe

informacje lub statystyki potwierdzajgce Twoje argumenty.

Sesja Q&A - dagj swoim potencjalnym klientom szanse na

dopytanie o wiecej. Im bardziej wyczerpujgce informacje uzyskajq,

tym wieksze prawdopodobienstwo, ze stanq sie Twoimi klientami.

Call To Action — wysSwietl przycisk, aby przekierowaé uczestnikéw

np. na strone, gdzie bedq mogli dokona¢ zakupu.

Ankiety - ankieta na koniec webinaru to Swietny sposoéb, by

dowiedzie€ sie, czy Twdj przekaz sprzedazowy przypadt do gustu

uczestnikom i czy chcq otrzymaé wiecej informacji lub pozostac

z Tobg w kontakcie.



Czy ten typ webinaru jest dla mnie?
Absolutnie tak, jesli uwazasz, ze ktdrys z ponizszych punktow dotyczy Ciebie:

@) Dziele leady na segmenty i szukam sposobu, aby dotrze¢ do nich
w prosty i skuteczny sposob.

B Mam prezentacje lub pomysty na sprzedaz, ktérymi moge sie
podzieli€ podczas interaktywnego webinaru.

@ Moge odpowiedzie¢ nawet na trudne pytania podczas Q&A na zywo
Z moimi prospektami.

4 Webinar
posprzedazowy

Sprzedaz produktu lub ustugi to nie koniec Twojej przygody, tylko jej poczqtek.
Kiedy juz zamkniesz sprzedaz, przeprowadz webinar, aby zwiekszy¢ jej
warto§¢ i proponowaé klientom nowe produkty czy dodatki. A kiedy co$
istotnego zmieni sie w Twoim produkcie, pokaz swoim obecnym klientom, co
zyskuja. Mozesz przeprowadzi¢ webinar posprzedazowy oczywiscie réwniez wtedy,
kiedy sama sprzedaz miata miejsce za posrednictwem innych kanatdw.

Webinary posprzedazowe dajg Ci mozliwos¢ pokazania dodatkowych opciji
lub ustug, ktére mogq wzbogaci¢ Twéj produkt. Oferowanie czego$, czego
klienci sie nie spodziewali, jak np. bonusy i znizki na aktualizacje, to doskonaty
sposOb na wypracowanie silnych relacji. W kohcu zarabiasz pieniqgdze nie tylko
sprzedajqc produkt, ale takze oferujgc dodatki, ulepszenia, oferty specjalne
i pakiety rozszerzone, dzieki ktérym zyskasz jeszcze wiecej!
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Sprawdz, jok wyglada taki webinar. Nagranie znajdziesz tutaj!

Jakie funkcje sie przydadzq?

Prezentacja i wspétdzielenie ekranu - te dwa narzedzia mogqg
dziataé osobno Iub reka w reke podczas webinaru. Pokaz
prezentacje z wyszczegolnionymi statystykami i funkcjami. Podziel
sie widokiem ekranu i pokaz w czasie rzeczywistym, jok produkt
dziata lepiej dzieki nowym rozwigzaniom.

Sesja Q8&A - daj swoim klientom szanse na zadawanie pytaf,
a nastepnie udziel na nie odpowiedzi.

Call To Action - wyswietl wyskakujgce okienko, aby przekierowac
uczestnikdw do strony pozwalajgcej na ztozenie zamowienia.
Sondaze i ankiety - Czy jest co$§, co mogto by¢ zrobione lepiej lub
zostato przeoczone? Zapoznaj sie z opiniami uczestnikéw i dowiedz
sie, co o tym sqdzq.



https://youtu.be/hitp-rvhP1Y

Czy webinary posprzedazowe sq dla mnie?

Jesdli odpowiesz dwa razy "tak’, to znaczy, ze jeste$ na dobrej drodze do
zarabiania pieniedzy w ten sposob:

€) Mam dodatki, rozszerzenia, aktualizacje lub bonusy, dzieki ktorym
dosSwiadczenia klientdbw mogq stac sie jeszcze lepsze.

&) Moge zaoferowaé moim klientom wskazéwki pozwalajgce na
siegniecie po jeszcze wigksze mozliwosci.

™ Wprowadzenie
produktu lub marki
na rynek

Webinary wprowadzajgce produkt lub marke na rynek to okazja do rozpoczecia

Ak

rozmowy na temat catego biznesu, a nie tylko jego konkretnego aspektu. Pomysil
o tym jako o przedsiewzieciu zwigzanym ze $wiadomosciq marki, ktére pozwoli
zadba¢ o gbre Twojego lejka sprzedazowego. Po prostu sprzedawaj bez
bezposredniej sprzedazy. Mozesz pokazywaé, jak dziata Twoj produkt i jak
rozwiqzuje problemy Twoich odbiorcéw lub zaspokaja ich potrzeby. Twoje leady
mogq zamieni¢ sie w klientdbw natychmiast. Jesli nie, mozesz pracowa¢ nad ich
‘odzywianiem” i przemieszczaniem wzdtuz lejka - ludzie potrzebujq czasu, aby
podjaé decyzje zakupowq. Webinar wprowadzajqgcy produkt na rynek moze by¢
pierwszym krokiem do zapewnienia zyskownej przysztosci dla Twojego nowego
produktu lub marki.

Webinar na zywo pozwala na angazowanie publicznosS€ poprzez modut QSA.
Uczestnicy mogq zadawaé pytania i otrzymywa¢ natychmiastowe odpowiedzi,
aby dowiedzie€ sie, jak wartosciowy moze by¢ dla nich produkt.



Rozwaz poproszenie o pytania przed rozpoczeciem webinaru, aby rozwiac
watpliwosci i skupi€ sie na korzySciach wynikajgcych z siegniecia po Twoéj nowy
produkt.

Wyjasnianie, jak dziata Twoj produkt i jok moze rozwiqgza¢ problem Twoich
odbiorcow, bazuje oczywiscie na bezposrednim kontakcie z ludzmi. Dzieki temu
tworzysz silne relacje i ekspercki wizerunek marki.

Po jakie funkcje siegnqc?

Branding - dodaj swoje logo i kolorystyke do pokoju
webinarowego, poczekalni i komunikacji, aby budowaé
Swiadomos§¢ marki wsréd uczestnikbw webinaru.

Strona rejestracji — wiqcz formularz rejestraciji i zbieraj przydatne
informacje, ktére  mozesz  wykorzysta¢é w  dziataniach
marketingowych.

Prezentacja — przygotuj prezentacje ze zdjeciami, zrzutami ekranu
lub filmami dotyczgcymi Twojego produktu.

Udostepnianie ekranu — pokaz swoj wirtualny produkt w dziataniu
i pozwdl uczestnikom zobaczy¢, jak dziata.

Wirtualna tablica - ilustruj swoje pomysty i mozliwosci, jakie
oferuje produkt. Pamietaj, ze ludzie tatwiej zapamietujq informacije
zaprezentowane w formie graficzne;.

Czat z ttumaczeniem symultanicznym i moderowanym Q&A -
w trakcie wydarzenia bedq pojawiac sie pytania, wiec daj znac
widzom, ze ich stuchasz. Nastepnie odpowiedz na nie na kohcu
webinaru lub za pomocq czatu podczas wystqgpienia (mozesz
poprosic moderatora o zajecie sie czatem podczas Twojej
prezentaciji). Jesli myslisz o wejéciu na rynek miedzynarodowy lub
juz prowadzisz sprzedaz dla klientdbw z wielu krajéw, skorzystaj
z funkciji automatycznego ttumaczenia, aby upewnic sie, ze wszyscy
Twoi klienci mogq sie ze sobg swobodnie porozumiewac.



Call To Action - wySwietl wyskakujgce okienko, aby przekierowac
uczestnikbw na strone sprzedazy.

Nagranie webinaru — nagraj swdj webinar, aby zapewni¢ dostep
do treSci osobom, ktére nie mogty w nim uczestniczy¢, i wykorzystaj
plik wideo w innych kanatach, na przyktad na blogu i mediach
spotecznoSciowych. Mozesz rdwniez ponownie wykorzystac
nagranie podczas przysztych webinaréw — nie wszystkie wydarzenia
muszq by¢ na zywo!

Czy ten rodzaj webinarow jest dla mnie?

Jesli wciqz zastanawiasz sie, czy webinary wprowadzajgce produkt
na rynek mogq przyniesSc Ci zyski, zadaj sobie nastepujqgce pytania:

Czy wkrétce wprowadzam na rynek nowy produkt lub marke?

Czy mdj nowy produkt lub marka mogq zacheci¢ klientdbw do
zakupu?

Czy moge pokaza¢ moim klientom lub prospektom, co czyni moj
nowy produkt wyjgtkowym?

Czy moge zademonstrowa¢ produkt lub marke w atrakcyjny
sposbéb?

Czy modj nowy produkt lub marka ucieledniajg istote mojego
biznesu? Jesli tak, to czy moge dzieki nim rozpoczqg€ rozmowe
o tym, czym sie zajmuje?



www.clickmeeting.com

Q) ClickMeeting

8 SPOSOBOW NA ZARABIANIE DZIEKI WEBINAROM





